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А. Вмбор структурм контракта

1. Первмй вопрос, котормй предстоит решить сторонам, - это структура

контракта на встречную торговую сделку. Стороны могут оговоритъ обязательства

по поставкам товаров в обоих направлениях либо в ОдНом контракте, либо в

нескольких отделъимх контрактах.

1. ОдИН контракт

2. В соответствии с концепцией ОдНого контракта стороны заключают едИНЫЙ

контракт на поставку товаров в обоих направлениях. Такой едИНЫЙ контракт

может иметь форму бартерного контракта или форму СВОдНого контракта,

содержащего все договорные условия по взаимным поставкам.

а) Бартеримй контракт •
З. Как отмечалось в пункте 10 главм 11 "Сфера применения и терминология

правового руководства", термин "бартер" используется в руководстве в строго

юридическом смысле для обозначения сделки, предусматривающей обмен товара на

товар, при котором поставка товара в ОдНом направлении компенсирует полностью

или частично денежимй платеж за поставку товара в обратном направлении. Нет

необходИМОСТИ фиксировать обязателъство по встречной торговле в бартерном

контракте, поскольку уже при заключении сделки стороны договариваются по всем

условиям контракта в отношении поставок в обоих направлениях. Если стороны

договариваются о том, что товар, поставляемый в одном направлении, имеет ту же

стоимость, что и товар, поставляемый в обратном направлении, денежных расчетов

не происходит. Если их стоимость различна, то такая разница может

компенсироваться денежным платежом или дополиителънмми товарнмми поставками.

Стороны могут и не вмражатъ стоимость товаров в денежном исчислении. В первом

СлУЧае установленная цена товара служит для сопоставления стоимости поставок.

Стороны могут вмражатъ стоимость поставок в денежном исчислении в силу

таможеннмх или иных адмииистративимх регламентаций.
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4. Основная причина использования бартерных операций часто заключается в

том, что в этом случае устраняетси иди снижается необходимостъ перевода

денежIIых средств. Вместе с тем можно отметитъ, что этоrо же можно достичъ

исполъзованием дрyrих контрактных форм. Например, стороны могут заключитъ

отделъные контракты купли-продажи для каждого направления поставок и

договоритъск произвести зачет взаимных требований по расчетам (такой зачет

взаимных требований рассматривается в главе IХ "П.nатеж", пуикты ).

5. Естъ несколько соображений, которые могут учитываться сторонами при

рассмотрении целесообразности заключения встречной торговой сделки в виде

бартерного контракта. Первое обстоятелъство заключается в том, что бартерный

контракт предполагает сопоставление стоимости обмениваемых товаров, что в свою

очередъ предполагает необходимостъ в момент заключении контракта указатъ вид,

качество и количество товаров. Если стороны не могут одновремеиио

договоритъск о виде, качестве и количестве товаров, поставляемых в обоих

направлениих, то заключитъ бартерный контракт окажется невозможным.

б. Дрyrой фактор, который следует учитыватъ, - это возможностъ того, что

одна из сторон не пожелает поставлятъ товары, пре~е чем она не будет уверена,

что дрyrая сторона поставит свои товары. Такие приемы, как платеж против

представления транспортных документов иди открытие документарного аккредитива,

исполъзуются ДЛя решения этой проблемы в контрактах друтого рода и

непримевимы в бартерных сделках, поскольку ни за одну из поставок не

совершаетси денежных расчетов. Одновремеииостъ поставок, котораи сняла бы

подоб:кую проблему, в международной торговле редко оказывается возможиой. В

резулътате одна из сторон может задержатъ поставку до отгрузки товаров дрyrой

стороной из опасения, что дрyrая сторона не поставит свои товары. Такаи

задержка МОжет оказаться нежелателъной для обеих сторон: ДЛи стороны,

намеревавшейся поставитъ товары в согласоваивые сроки и теперъ вывуждеииой

хранитъ их, и для стороны, которая своевреневнс не получает эти товары.

Стороны могут решитъ эти проблемы, предоставив гарантию иди резервный

аккредитив для обеспечения компенсации осуществившей поставки стороне в случае

непоставки товара дрyrой стороной (исполъзование гарантий иди резервных

аккредитивов для этой цели рассматривается в rлаве ХII "обеспечение выполнения

обязателъств", пуикты 38 и (5).

7. Третъе обстоятелъство заключается в том, ЧТО в бартерном контракте

стоимостъ товаров, поставляемых в одном направлении, зачастую определяется в

товарах, поставляемых в обратном направлении, а не по рыночной цене для каждой

поставки. Отсутствие цены в бартерном контракте иди исполъзование цен, не

отражающих рыночные, может вызватъ сложности в случае поставки по бартерному

контракту товаров, не соответствующих его условиям. Если в таком случае

должным встречным удовлетворениемпризнается денежная компенсация, то

отсутствие в контракте рыночной цены, иди вообще moбой цены, может вызватъ

разногласия в отношении суммы компенсации. Указание цены, отличающейся от

рыночной, может также привести к затруднениям при начислении таможеивых

пошлин, если они основаны на рыночной стоимости товаров.

Ь) СводНЫЙ KOHTP~KT

8. Термин "сводный контракт" Относится к тому случаю, когда все условия,

охватывающие обязателъства сторон по поставке товаров друг друту и расчетам за

получеивые ими товары, оговорены сторонами в одном контракте. Если в

соответствии со сводным контрактом стороны договариваются зачитыватъ встречные

претензии по платежам, то различие меЖду сводным контрактом и бартерным

контрактом, когда одна поставка представляет собой компенсацию за дрyrую
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поставку, будет небольшим. Как и при бартерных сделках, в СВОДКЫЙ контракт не

требуетси включать обизательство встречной торговли, поскольку поставки,

которые должны быть осуществлены в обоих наnpавлениих, охватываютси

конкретными условиими контракта.

9. Во многих npавовых системах, как npедставлиетси, значительную роль npи

оnpеделеИQИ взаимозависимостиобизательств играет структура контракта на

сделку. В таких системах взаимные обизательства, если они сведены в одном

контракте, веРОRТИО, будут Считатъси взаимозависимыми, а отказ от npинитии

поставки или неynлата за товары, поставлеииые в ОДНОМ направлеИQИ, может

считатъси основанием дли приостановлении исполнении или отказа от исполнении

поставки или неynлаты в другом нanpавлеИQИ. Кроме того, прекращение

обизателъства в одном направлеИQИ, независимо от того, несет ли сторона

ответствеииостъ за такое npекращение, может бытъ истолковано как дающее

стороне право npeкратитъ обизателъство в другом наnpавлеИQИ. Если стороны,

которые заключают сводный контракт, хотит, чтобы обизательства по поставке

товаров в одном направлеИQИ и соответствующие обизателъства об оплате были

независимыми от обизателъств, касающихси поставки в обратном направлении, то ~

им следует примо указатъ это в тексте. Вопрос о взаимозависимости ..,
обизателъств дополнителъно рассматриваетси в главе XIII.

2. Отделъные контракты

10. Когда стороны используют отделъные контракты на поставки в обоих

нanpавлениих, они будут прибегать к одномУ из следующих подходов:

а) одновремеиио заключаютси контракт на экспорт и соглашение о встречной

торговле, а затем заключаетси контракт на встречный экспорт; Ь) до

Заключении любого КОНКРетного контракта на поставку заключаетси соглашение о

встречной торговле; с) одновремеиио заключаютси отделъные контракты на

поставку товаров в каждом нanpавлеИQИ и соглашение о встречной торговле,

устанавливающее взаимозависимостьмеЖду ними.

11. Обизателъство поставитъ товар в определеииом направлеИQИ во встречной

торговой сделке может бытъ выполнено двуми или более различными контрактами, в

которых могут выступатъ различные продавцы и покynатели. Хоти такаи ситуации

затрагивает структуру контракта на данную сделку, она не влииет на характер

изложении в настоищей главе. Таким оБРазОм, когда говоритси О контракте на

поставку, или о контракте на экспорт, или встречный экспорт в едИИствеииом 8
числе, то равным образом учитываетси тот случай, когда на поставку товаров в

том или ином иanpавлеИQИ заключаетси более одного контракта.

а) Оцновремеииое Заключение контракта на экспорт и соглашении

о встречной торговле

12. Часто стороны заключают контракт на поставку в одном направлеИQИ

(контракт на экспорт), преЖде чем они могут достичь согласии в отношении

контракта на поставку в другом направлеИQИ (контракт на встречный экспорт). В

этом случае стороны могут сталкиватьси с многообразными проблемами,

характерными дли встречной торговли. Чтобы гарантировать заключение контракта

на встречный экспорт одновремеиио с заключением контракта на экспорт стороны

заключают соглашение о встречной торговле, содержащее обизательство заключить

контракт на встречный экспорт. Основнаи цель соглашении о встречной торговле

в таких случаих заключаетси в том, чтобы, помимо закреплении обизательства по

встречной торговле, определить в общем виде условии будущего контракта и

установить процедуру заключения и выполнения контрактов на поставку. Вопросы,

которые могут быть рассмотрены в таком соглашении о встречной торговле,

перечисляются в пунктах 22-33 ниже.
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13. Содержание соглашении о встречной торговле в определенной мере зависит от

того, в какой степени СТОроны могут определить условии будущего контракта.

Желательно, чтобы соглашение о встречной торговле было максимально конкретным

в том, что касаетск условий будущего контракта, в частности вида, количества,

качества и цены товаров во встречной торговле, что должно повысить вероитность

выполнении обизательства по встречной торговле. В той мере, в какой стороны

не могут установить условии контракта на встречный экспорт в соглашении о

встречной торговле, им рекомендуетск прИНRТЬ руководищке прииципы, на основе

которых дo~ быть согласованы условии и процедуры переговоров (рассмотрение

процедур переговоров и предметности обизательств по встречной торговле см.

пункты 39-61 ниже).

14. Содержание соглашении о ~стречной торговле также будет зависеть от

степени заинтересованностисторон в поставках в обоих направлеииих. Во многих

случаRХ экспортер заинтересован главным образом в заключении контракта на

экспорт, а обизательство по встречной торговле обусловлено главным образом

желанием заключить экспортный контракт. В других случаих импортер закупает

товары у экспортера дЛи того, чтобы экспортер мог финансировать встречный

импорт. Кроме того, существуют случаи, когДа каждаи сторона в первую очередь

заинтересована в том, чтобы получить товары, предлагаемые другой стороной.

Посколь~ интересы сторон могут подобным образом различатьси, содержание

соглашении о встречной торговле может варьироватьси в зависимосТИ от

конкретного случаи в отношении таких вопросов, как санкции за невыполнение

обизательства по встречной торговле, механизмы платежа, процедуры заключении

будущего контракта и контроли за выполнением обизательства по встречной

торговле, а также взаимозависимостьобизательств.

15. Такой метод, как одновременное заключение контракта на экспорт и

соглашении о встречной торговле, часто используетси в сделках встречной

закупки, обратной поставки али компенсационной торговли. В случае сделки на

встречную закуп~ стороны могут еще не знать, какого рода товары станут

об~ектом встречного экспорта. В случае обратной поставки стороны могут не

договоритьси по таким УСЛОВИИМ, как цена али физический об~ем, в силу

продолжительностипериода M~ заключением контракта на экспорт комплектного

производственного оборудовании и началом производства соответствующей

продукции. В случае компенсационных сделок стороны могут не знать, какие

товары станут объектом встречного экпорта али кто будет осуществлить встречный

экспорт.

16. Использование такой формы контрактных отношений ставит вопрос о том,

следует ли включать условии соглашении о встречной торговле в контракт на

экспорт али иЗЛОжить Эти условии в отдельном документе. СоответствующИЙ выбор

сторон может повлиить на то, насколько степени взаимозависимымибудут

считатьси обизательства, зафиксированные в контракте на экспорт, и

оБRзательства, содержащнеСR в соглашении о встречной торговле. Если такаи

взаимозависимость существует, несвоевременное выполнение али невыполнеиие

обизательства по встречной торговле может дать импортеру основание

приостановить выплату сумм, причитающихси по экспортному контракту, али

удержать соответствующие убытки из суммы, причитающейси к выплате по

экспортному контракту. Аналогичным образом, экспортер может рассматривать

задержку платежа по экспортному контракту в качестве основании дли того, чтобы

ОТЛОЖИТь выполнение обизательства по встречной торговле. Кроме того, задержка

платежа по контракту на встречный экспорт может побудить импортера отложить

оплату по контракту на экспорт.

17. Если обизательства, касающиеси экспорта и обизательства по встречной

торговле, закреплены в отдельных контрактах, то во многих правОВЫХ системах
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два пакета обизательств, вероитно, будут рассматриватьси как не зависящие друг

0'1' друга, если коикретные положении контракта не устанавливают их

взаимозависимость. В других правовых системах зкспортиый контракт и

соглашение о встречной торговле, несмотри на заключение отдельных договоров,

могут считатьси взаимозависимымина основании того, что обизательства,

включенные сторонами в два договора, составлиют злемент одной сделки. Когда

стороны хотит избежать взаимозависимостиобизательств зкспортного контракта и

соглашении о встречиой торговле или ограничить взаимозависимость конкретными

обязательствами, целесообразно, чтобы они заключали контракт на зкспорт и

отдельно соглашение о встречной торговле. Когда, несмотри на использование

отдельных договоров, не ясно, будут ли обязательства по зкспортному контракту

и соглашению о встречной торговле считатьси независимыни, целесообразно примо

указать в соглашении о встречной торговле независимость обязательств.

18. При желании стороны могут устанавливать, на основании пркмо выраженных

договорных положений, взаимозависимостьмежду конкретными обизательствами,

вытекающими из зкспортного контракта. из соглашении о встречной торговле,

оставив иные обизательства независИНblМИ. Так, стороны могут договоритьси, что

отказ 0'1' поставки по контракту на зкспорт или прекращение зкспортного

контракта дает зкспортеру право прервать срок действии соглашении о встречной

торговле и что невыполнение обизательства по встречной торговле встречкым

импортером дает встречному зкспортеру право удержать из сумм, причитающихси к

выплате по зкспортному контракту, согласованную сумму заранее оцененных

убытков или штрафную неустойку. Вопрос взаимозависимостидополнительно

рассматриваетси в главе XIII.

Ь) Заключение СОГлашения о встречной торговле до з§ключении

ковкретиых контр§ктов на пост§вку

•

19. Заключение соглашении о встречной торговле может стать началом сделки и

предшествовать заключению любых коНкретных контрактов на поставку в любом

направлении. в зтом елучае цель соглашении О встречной торговле состоит в

том, чтобы выразить обизательство сторон заключить контракты на поставку в

обоих направлениих и установить процедуры заключении и выполнении зтих

контрактов. Для достижения предусмотреккого объема поставок в обоих

направлениях целесообразно, чтобы соглашение о встречной торговле было как

можко более KoнкpeTкым в отношении условий будущих контрактов на поставки в •
обоих направлениих (рассмотрение процедур переговоров и конкретности

соглашении о встречной торговле см. пункты 39-61 ниже). Стороны также могут

по своему желанию установить механизмы контроля и регистрации объема торговли

и предусмотреть санКции за невыполнениеобизательствапо встречной торговле.

НеобходИМОСТЬ таких санкций может быть меньшей, если стороны договариваютси о

том, что бы их встречные требовании об оплате товаров, Отгруженных в каждом

направлении, зачитывались, а не погашались отдельно (см. главу IX "ПЛатеж",

ПУКК'l'Ы ) • Такой механизм платежа станет для обеих сторон стимулом к тому,

чтобы заказывать товары друг у друга и тем самым достичь объема торговли,

предусмотренного в соглашении о встречной торговле. Это обусловлено тем, что

сторона, отгруэившаи товары и имеющаи торговое сальдо в свою пользу, будет

заинтересована в том, чтобы заказать товары у другой стороны дли компеисации

своих поставок. Эти и другие вопросы, которые стороны могут захотеть

урегулировать в соглашении о встречной торговле, заключенном до подписании

любого контракта на поставку, нзлагаютси в пунктах 22-33.
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с) OдНOBpeMeннo~ закрючениеконтракт~ на ~кспорт. KOHTP~KTA на

вgтречный экспорт и соглашения о встречной торговле

20. Когда стороны одновременно заключают контракт на поставку товаров в одном

направлении и другой контракт на поставку товаров в обратном направлении,

причем в контрактах нет никакого указания на связь между НИМИ, по форме эти

KOHTpaKT~ будут везависимыми друг от друга, даже есла одна сторона или обе

стороны считали заключение одного контракта условием заключения другого

контракта. Вместе с тем, если стороны хотят придать ДOГOBOp~ характер

намерению связать заключение одного контракта с заключением другого, т.е.

когда они хотят, чтоб~ структура контрактов имела два направления как сделка

встречной торговли, '1'0 сторонам следует заключить соглашение о встречной

торговле, выражающее такую связь.

21. При таком методе заключения контрактов количество возникающих вопросов

ограниченно, поскольку он не требует обязательства по встречной торговле.

Основной вопрос здесь заключается в том, каким образом обязательства сторон в

отношении поставок в обоих направленияхсвяз~ваютсяположениями соглашения о

встречной торговле. Нет необходИМОСТИ в соглашении о встречной торговле

регулировать различные вопросы, касающиеся ~олнения обязательства по

встречной торговле (в частности, вид, качество и количество или цена товаров

во встречной торговле, графики в~олнения обязательства по встречной торговле,

обеспечение исполнения или заранее оценеикые уб~тики или штрафные неустойки,

обеспечивающие обязательство по встречной торговле). Вопрос~, KOTop~e стороны

могут решить урегулировать в соглашении О встречной торговле, заключаемом

одновременно с KoнкpeT~ контрактами на поставку в обоих направлениях,

излагаются в пунктах 34-36 ниже.

В. СодеРЖаииесоглашения о встреqвgй торговле

1. СОГЛашение о вgтречной торговле с обязательством вgтречной торговли

22. Обязательство по встречвой торговле~ Основная отличительная черта
обязательства по встречной торговле - это положение, в силу которого стороны

обязуются вести переговор~ в целях заключения контракта или контрактов на

поставку. Для большей конкретности этого обязательства и повышения степени

вероятности его ~олиения стороны часто включают в соглашение о встречной

торговле положения, касающиеся условий предполагаемого контракта, процедур

переговоров, призваикых содействовать ~олиению обязательства по встречной

торговле, санкций за отказ от заключения контракта и другие положения,

призваикые обеспечить НадЛежащее ~олиение встречной торговой сделки.

Процедур~ переговоров и средства конкретизации этого обязательства

рассматриваются в пунктах 37-61. Положения другого рода, возможность

включения KOTOP~ в соглашение О встречной торговле может 6~TЬ рассмотрена

сторонами, перечислены ниже (пунк~ 23-33) и подробно рассматриваются в

последующих главах правового руководства.

23. Вид. количество и качество товаров. Для того чтобы обязательство по

встречной торговле имело реальный характер, исключительно важно, чтоб~

соглашение О встречной торговле б~о максимально конкретным в том, что

касается вида, качества и количества товаров во встречной торговле. Положения

соглашения о встречной торговле, затрагивающие эти вопрос~, рассматриваются в

главе v.

24. Установление цены товара. Поскольку зачастую стороны не могут установить

цену на TOBap~ во встречной торговле в момент заключения соглашения О

встречной торговле, они могут принять руководящие прИНЦИПbl и процедур~
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установлении цены в более поздний момент. Такие положения помогают искmoчить

затигивание процедуры закmoчении контрактов на поставку и обеспечивают

гибкость установлении цен в долгосрочных сделках встречной торговли. Вопросы,

касающиеси положений об установлении цены, рассматриваютси в главе VI.

25. Выполнение оби~атеQьства по встречной торговле. Основной вопрос, который

должен быть решен в соглашении о встречной торговле, - это предельный срок

выполнения обязательства по встречной торговле. В некоторых случаих стороны

устанавливают механизмы контроли и регистрации выполнения обязательства по

встречной торговле. В главе VII рассматриваЮтси положения, касающиеси как

продолжительностипериода выполнения, так и механизма контроля и регистрации.

26. Участие третьих лиц. Стороны могут решить привлечь третьих лиц в

качестве либо поставщиков или покупателей, либо поставщиков и покупателей

товаров во встречной торговле. В таких случаих соглашение о встречной

торговле может содержать положении, касающиеся участии третьих ЛИЦ. ЭТИ

положении могли бы определить форму выбора третьих лиц и юрИдИческие

последствии участии третьих лиц для обязательств, взятых на себи сторонами

соглашении о встречной торговле. Вопросы, которые должны быть охвачены в

соглашении о встречной торговле в свизи с участием третьих лиц,

рассматриваютси в главе VIII.

27. ПЛатеж. Когда платежи за поставки в каждом направлении осущеСТВЛИI()ТСИ

независимо, каких-либо вопросов, специфических дли встречной торговли, не

возникает. Однако если стороны хотит объедИНИТЬ платежи за поставки в обоих

направлениях, когда суммы, полученные по контракту в одном направлении,

используются дли расчетов по контракту в другом направлении, им потребуется

вкmoчить в соглашение о встречной торговле положения, касающиеся формы увизки

платежей. Анализ договорных аспектов различных видов механизмов увизанных

расчетов содержитси в главе IX.

•

28. Ограничении на перецродажу TOB~OB. В некоторых случаих в договорном

соглашении между поставщиком и покупателем может быть ограничена свобода той

или ивой стороны перепродавать товары, ЗакУПЛенные в рамках встречной

торговой сделки. Такие ограничении могут распространитьсина территорию

перепродажи, а также условии перепродажи (например, перепродажнаи цена или

упаковка). Условии соглашении о встречной торговле в отношении таких

ограничений рассматриваютси в главе Х. •

29. З~анее оцененные убытки и штрафные сammии. в целях ограничения

разногласий в отношении размера убытков, вызванных нарушением обизательства по

встречной торговле, соглашение о встречной торговле может предусматривать

выплату денежной суммы стороной в случае невыполнении ею обиэательства

ЗаКУПИть или поставить товары дли встречной торговли. Использование таких

положений в соглашении о встречной торговле рассматриваетси в главе XI.

зо. обеспечение исполнении. Для обеспечении выполнения обизательства по

встречной торговле, а также надлежащего исполнении отдельных контрактов на

поставку, закmoченных в силу обязательства по встреЧной торговле, стороны

могут использовать гарантии. Использование гарантий дли обеспечении

выполнении обизательства по встречной торговле или обизательства осуществить

платежи в соответствии с положением о заранее оцененных убытках или штрафных

неустойках ставит вопросы, которые должны быть рассмотрены в соглашении о

встречной торговле. В сделках, в которых стороны ограничивают расчеты

наличными путем обмена товара на товар или взаимного зачета встречных

платежных требований, соглашение о встречной торговле может предусматривать

использование гарантий дли ликвидации несбалансированныхторговых потоков.
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Вопросы, которые сдедует рассмотреть в согдamении о встречной торговле, когда

стороны XOTRT исподьзовать гарантии ДДR обеспечеНИR выпопиеНИR оБRзательства

по встречной торговле и устранеНИR несбалансированности в торговле,

рассматриваюТСR в гдаве XII •

31. Взаимозависимость оБRзотедьств. В согдamении о встречной торговле

стороны могут решить рассмотреть вопрос о взаимозав.симостиих оБRзатедъств,

касаюЩИХСR поставок в одном направлении, и оБRзатедьств, касаюЩИХСR поставок в

обратном направлении. Такой вопрос станОВИТСR актуальным, если возникают

сдоzиости при заключении илц выподнении контракта на поставку. ПодожеНИR

такого рода рассматриваюТСR в гдаве XIII.

32. Выбор права. Стороны могут решить ДОГОВОРИТЬСR о том, какое право

примеНRеТСR в отнощении СОглamеНИR о встречиой торговле илц контрактов на

поставку. ПоложеНИR такого рода рассматриваюТСR в гиаве XIV.

33. Уреry.mq>ование споров. В глеве xv ан~ЗИРУЮТСR вопросы, которые едедует

рассмотреть при подготовке подожений об урегудиров~ споров ДДR согдamений о

встречной торговле.

2. СQгдamеuие о встречной торговде без Qб$[затедьства по

встречной ТОРГQвле

34. Когда стороны одновременно заключают отдедьные контракты на поставку

всего объема товаров в обоих направлеНИRХ, нет необходИМОСТИ заключать

согдamение о встречной торговле, содержащее дибо оБRзатедьство заключить

посдедующие контракты в рамках встречной торговди, дибо подожеНИR о виде,

качестве, КОдИЧестве иди цене товара, заранее оцененных убытках иди штрафных

неустойках, ynдачиваеных в том с.пучае, еслв КОl!тракты на поставку не будут

заключены, иди о гаранТИ$[Х, обеспечиваю~ оБRзатедьство по встречиой торговде.

35. OCHOBHaR цедь согдamеНИR о встречной торговде в этом с.пучае заключаеТСR в

том, чтобы установить СВRЗЬ между контрактами в обоих направлеНИRХ, т.е. чтобы

заключение контракта в одном направлении обусдовливалосъ заключением контракта

в другом направлении. Согдamение о встречной тортовае может предусматривать,

что затруднеНИR, СВRзанные с исподневием ОДНОГО контракта, скажутСR на

оБRзатедьстве ВЫПОдНИть договорные оБRзатедьства в другом направлении

(подожеНИR, устанавдивающие СВRЗЬ такого рода, рассматриваюТСR в гдаве XIII).
Стороны могут также установить СВЯ:зь между контрактами, предусмотрев такую

структуру расчетов по двум контрактам, когда Пдатежи за поставку в одном

направлении исподьзуются: ДДЯ: ОПд8ТЫ поставки в обратном направлении.

Механизмы СВRЗанных Пд8тежей такого рода раССМ8триваюТСR в гдаве IX.

Зб. Кроме того, в согдamении о встречной торговле могут быть рассмотрены

такие вопросы, как ограничеНИR на перепродажу товаров во встречной торговле

(глава Х), участие третьих лиц. во встречных торговых сдедках (т-яава VIII),
выбор права (гдава XIV) и урегу.пирование споров (гдава XV).

С. ОБRзатедьство по встречной торговле

37. Стороны могут СВRзывать сеБR оБRзательством заключить контракт на

поставку в разной степени: от обязательства прилагать "самые аI(тивные усилия"

в целях заключения контракта на поставку до твердого обязательства заключить

KOHTpaI(T на поставку. В соответствии с обязательством "самых аI(тивRых

уси.nий", в ином варианте "серьезного намерения", обязательство сторон

ограничивается добросовестным ведением переговоров, причем стороны сохраняют

за собой право отказаться от любых оФерт по контрактам, которые они сочтут

неприемлемыми.
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38. Если cTopoны хотят повыСить вероятность закmoчения контракта на поставку,

в соглашение о встречной торговле им следует вкmoчнть процедуры взаимных

переговоров (см. пуикты 39-42 ниже) и положения, устанавливающие по

возможности в конкретной форме условия будущего контракта.

1. ПроцеДУрЫ переГОВОРQВ

39. Соглашения о встречной торговле МОГУТ с различной степенью процедурной

детализации устанавливать порядок проведения переговоров. Указание процедур

переговоров повышает вероятность того, что переговоры приведут к успешному

результату. Это особенно верно в отношении переговоров, характер которых

может быть СЛОЖНЫМ в силу либо предмета закmoчеииых контрактов, либо того, что

в этих переговорах может участвовать большое число людей.

40. Соглашение о встречной торговле, как микимум, может предусматривать, что

одна сторона будет обязана ответить на предложения по контракту другой

cTopoны. Более конкретные процедуры должны уточнить, например, такие

вопросы: какая сторона доmкиа представить оферту по контракту; сроки ее •
представления; формы, средства или частота связи; сроки для ответа;

максимальный период подготовки соглашения, по окончании которого переговоры

будут считаться неудавшимися. Кроме того, стороны могут доказать, что в

некоторых обстоятельствах одна из сторон будет освобождаться от обязанности

вести переговоры (например, когда эта сторона направила оферту, отвечающую

согласоваииым условиям, которая не была принята, или, если оферту должна была

направить другая сторона, когда такой оферты не поступило).

41. Установление процедур переговоров, подобных упомянутым в предыдущем

пункте, может также повысить вероятность того, что сторона, которая не вела

переговоры добросовестным образом, могла быть признана ответственной за то,

что контракт не был заключен. Такие процедуры позволили бы преД-Ъявляющей

претензию стороне продемонстрировать, что, например, другая сторона отказалась

вести переговоры, выдвигала на переговорах условия, которые она не имела

оснований ВЫдВигать, прибегала к недобросовестНblМпроволочкам, возобновляла

обсуждение по уже согласованным вопросам, проводиnа переговоры с другими

сторонами, когда она не могла этого делать, или неоправданно рано прервала

переговоры.

42. Тем не менее, положения, касающиеся процедуры, сами по себе не •
гарантируют успеха переговоров или того, что сторона, заинтересованная в

заключении контракта, сможет получить компенсацию в случае неудачи

переговоров. Сторона, отказывающаяся заключить контракт, может избежать

ответственности, продемонстрировав приверженность процедурам переговоров.

Наиболее эффективным способом повысить вероятность успешного завершения

переговоров и закрепить основания для получения компенсации в случае их

неудачи могла бы быть максимальная конкретность обязательства по встречной

торговле. Для этого в соглашении о встречной торговле указываются, насколько

это возможно, условия будущего контракта.

2. Конкретность Qбязательства по встречной торговле

а) Обпще замечания

43. Обязательства заключать контракты на поставку зачастую не устанавливают

достаточно конкретных условий заключаемых контрактов. Часто стороны не знают,

какого рода товары станут предметом будущих контрактов на поставку или какими

будут условия поставки. Даже если стороны могли бы указать в соглашении о

встречной торговле условия будущего контракта на поставку, они зачастую
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предпочитают этого не делат~, поскольку они ожидают, что каждая сторона

въmолиит обязательство закmoчить будущий контракт, хоти условия этого

контракта не могут быть определены со всеми подробностими в соглашении о

встречной торговле.

44. Недостаток конкретности может вызвать проволочки или неопределеииость в

переговорах о закmoчении контракта на поставку ввиду потенциально широкой

сферы охвата переговоров. Кроме того, могут возникнуть трудности с

установлением того, нарушила ли сторона, отказавшаиси от оферты по контракту,

обизательство по встречной торговле.

45. В некоторых случаях стороны не могут более конкретно указать условии

предполагаемого контракта на поставку, установив лишь, что условии контракта

дoJDDIы быт~ справедЛИВЫМИ или что они должны соответствовать преобладающим

рыночным условиям. Такие положения: моI"ли бы быть полезными, когда ре'Чь идет о

встречной торговле товарами стандартного качества, позволия установить

справедЛИВytO цену. Если, однако, вид товаров дли встречной торговли не

оговариваетси или если товары во встречной торговле не имеют стандартной

цены, такое обизательство."справеДJIИВЫXусловий" не может в сколько-нибудь

значительной степени усилит~ позицию стороны, зааитересованиойв заключении

контракта. В таких случаих могут возникать различные мнении в отношении того,

какие контрактные условия справедЛИВЫ, что вызывает затягивание переговоров и

неопределеиность в отношении успешноI"О удовлетворении иска стороной,

отказывающейси закmoчить контракт.

46. Условии будущего контракта на поставку могут быть указаны ~ СОI"лашении о

встречной торговле. В других случаях соглашение о встречной торговле может

устана:влиаатъ общие привципы выработки условий будущего контракта. По мере

конкретизации соглашения о встре'Чной торговле в части условий, существеииых

для наличии обеспе'Чеииого договорной санкцией контракта, оно приближаетси к

тому виду, когда стороны согласовали все условии контракта на поставку и

отложили ЛИШЬ фактическое ПОдПИсание контракта.

47. Многие правовые системы содержат нормы, к которым стороны могут прибегать

дли придании конкретности положениям контракта. Например, во многих правовых

системах предлагаетси решение дли того случая, когда стороны не установили

цену товара; оно может, например, закmoчатьси в том, что должна быть

установлена такаи цена, "которая: в момент закmoчении Договора обычно взималась

за такие товары, продававшиеси при сравнимых обстоительствах в соответствytOщей

области торговли" (статьи 55 Конвенции Организации Об-ъедииеииых НаЦИЙ о

договорах международной купли-прод~ товаров). В качестве другого примера

можно привести норму об определении качества товаров, подлежащих поставке в

соответствии с контрактом, в том случае если в контракте этот вопрос осталси

неурегулироваиным: норма, закрепленваи в статье 35(2)(а) указанной выше

Конвенции, устанавливает, что товар должен быть "пригоден ДЛЯ тех целей, дли

которых товар того же описании обычно используетси". В некоторых правовых

системах, с известными ограничениями, дли определения такого элемента

контракта стороны могут обращатьси в суд. Однако в других правовых системах

суды не имеют компетенции вмешиватьси таким образом в контрактные отношении.

48. Хотя такие средства дополнении контракта существytOт во многих правовых

системах, они, как правило, не дают решении ДЛЯ всех случаев

неопределенвости. Элементы контракта, оставшиеся неконкретизированиымив

соглашении о встречной торговле, возможно, нельзя будет конкретизировать,

сославшись на примеиимое право. Например, если стороны не оговорили вид

товаров ДЛЯ встречного экспорта, вряд ли окажетси возможным определить его на

основе примевимого права. В том случае, когда вид товаров указан, те
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критерии, которые предусмотрены в примеlШМОМ праве в отношении цеиы товара,

ясного решения могут не дать. Кроме того, такое дополнение контракта

сопряжено с неопределениостью, обусловлениой различиями между правовыми

системами в том, что касается либо методов дополнения, роли судов, арбитража

или сторон при определении неоговорениого условия, либо судебного контрОля за

результатами такого дополнения. В любом случае использование таких средств

дополнения контракта чаще всего nелесообразнее для разрешения спора, а не

исполнении контракта. В результате стороиы MOryT решить рассмотреть

охарактеризовaниъrе ниже Договориые средства для конкретизации положений

контракта, не оrоворениых в соглашении о встречной торговле.

Ъ) !WНТРАктиые формы конкре1'ИЗашщ

49. Условия, которые часто не конкретизируются в соглашении о встречной

торrовле и в отношении которых особо полезиыми могли бы быть доrовориые

средства для выплненияя неоговорениых условий, - это вид, качество, цена и

количество товаров во встречной торговле. Договориые средства, к KOTopъrм

стороиы могут прибегать для выплненияя одного или более из этих условий,

рассматриваются в общем виде в подразделах 1)-111) ниже. В дрyrих частях •
правового эти договориые средства будут рассмотреиы в определениых контекстах.

i) CTaНд~pTЫ или общие приишmьr

50. Для определения коикретиых условий контракта стороиы могут установить

стандарты или общие приициnъr. Использование стандарта позволило бы сторонам

определить то или иное условие контракта путем подсчета или применения

какого-либо дpyroro об~ективного метода, не зависящеrо от желания сторон. К

примерам таких стандартов ОТНОСЯТСJl формула, тариф, котировка, ставка, индекс,

статистический показатель или какой-либо иной критерий, на который не влияет

ни одна из сторон. Так, цена товара во встречной торговле может определяться

Ссылкой на цену, по которой товары того же вида продаются на конкретном ръrике

или бирже, а качество товара во встречной торговле может определяться ссылкой

на коикретный национальный или международиый етандарт качества. Поло_ение о

том, что цена или другое условие контракта должно определяться ссылкой на

стандарт, признается ЮрИдИчески действительным во многих правовых системах.

51. В то же время общие прии.цmm устанавливают параметры, в пределах которых

должно быть определено условие контракта, и предполагают определениую степень

свободы при согласовании такого условия. Например, в соглашении о встречной

торговле может быть определен диапазон цеиы, устанавливаемой на переговорах

сторон, или указано, что цена должна быть "разумной". Если не был определен

вид товара, то стороиы могут согласовать перечень товаров, на котором следует

сосредоточить переговоры или KOTopъrм их следует ограничить, (такие перечни

рассматриваются в главе V "Вид, количество и качество товара"). Что касается

других условий будущего контракта, таких, как сдача, приемка, стороиы могут

договориться заключить контракт на поставку на основе преобладающиХ ръrиочиых

уеловИЙ. когда имеется ссылка на ръrиочиые условия, сторонам целесообразно

указать какой-либо конкретиый ръrиок.

52. Включение в соглашение о встречной торговле того или иного общего

принципа установления конкретного условия будущего контракта еще не означает,

в силу сохраняемой сторонами свободы действий, что это условие будет

сформулировано. Тем не менее, известные узкие пределы, в которых должно быть

заключено соглашение, или четкие общие принципъr, ограничивающие возможные

позиции участников переговоров, не только повысят степень вероятности

заключения контракта, но и помогут продемонстрировать, что сторона,

отказывающаяся от данного предложения по контракту, нарушает обязательство по

встречной торговле.

•
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11) Определение иакого-ли§о условиц контракта третьим лицом

53. В некоторых случаях стороны соглашаются, что то или иное условие

контракта будет определяться третъим ЛИЦОМ. Хотя такой метод обеспечивает

высокую степень вероятности того, что данное условие будет определено, к нему

прибегают редко, что можно об~.снить нежелаиием сторон отказываться от своего

контроля за определением такого условия контракта. Если такой метод

исполъзуется, то, как правило, МИ определения цены товара (см. главу VI,
пункты ). Стороны могут Соглашаться с исполъзованием такогО метода

определения какого-либо условия контракта, если указаны четкие общие принципы,

в рамках которых третье ·ЛИЦО.дОЛЖНО принять решение или если вмешательство

третъего лица остается последней возможностъю, когда другие согласованные

механизмы (например, перегов~ры, применение согласованного ставдарта)не дали

резулътата. Если стороны не хотят возложитъ принятие решения в отношении

какого-либо условия контракта на третъе лицо, но тем не менее хотели бы

восполъзоватъсямнением третъего лица, они могут договоритъся, что решение

третъего лица будет носитъ лишъ рекомендателъныйхарактер.

... 54. Право сторон Доверитъ TpeTъe~ лицу определение какого-либо условия
контракта признается в целом ряде право~ систем. В частности, вправовых

системах часто рассматривается такой вопрос, как ссылка сторон на третье лицо,

определяющее цену. Вместе с тем между этими системами имеются расхождения.

Например, если в некоторых правовых системах признается, что определение того

или иного условия контракта может быть возложено на арбитраж или даже суд, то

в других подобное допускается лишь в случае, когда данное условие контракта не

определяется в рамках арбитражного или судебного разбирателъства. Различия

между правовыми системами имеются также и в отношении последствий

недоговоревностисторон о наз~ачении третъего лица либо бездействия третьего

лица. В некоторых правовых системах стороны не смогут прибегиуть к процедуре

определения или замены такого лица и должны будут согласиться с последствиями

неопределевностиданного условия контракта. В других системах, если третье

лицо ДОЛЖНО было установитъ цену МЯ твкого случая, могло бы считатъся, что

стороны договорилисъ О разумной цене. Существуют также расхождения в подходах

к возможности и пределам судебного пересмотра решения третъего лица.

8
55. Ниже перечислены вопросы, которые стороны могут пожелатъ рассмотретъ в

положении, уполномочивающемтретъе ЛИЦО определитъ какое-либо условие

контракта.

56. Направление просъ§ьr о§ определении условия. Стороны могут пожелать

рассмотреть вопрос о том, будет ли одна из сторов иметъ право, если стороны не

смогли согласоватъ данное условие, просить третъе ЛИЦО определить это условие

или третъе лицо может действоватъ только по просъбеобеих сторон.

57. Идентификация третъего липа или процедура назначения. Стороны могут

пожелатъ назвать в соглашении о встречной торговле лицо, которое должно

определитъ данное условие контракта. В этой связи стороны могут также

пожелатъ установитъ процедуру назначения такого лица на тот случай, если

указанное ЛИЦО не сумеет или не сможет содеЙствоватъ. Если стороны не

пожелают назвать лицо, которое должно определить данное условие контракта, то

сторонам, возможно, целесообразно договоритъся о том, что они назовут такое

третъе ЛИЦО в такой момент, когда они сами не смогут достичь соглашения по

дaннo~ условию контракта. В таком случае стороны могут пожелать договориться

о процедуре назначения, которая будет применяться, если стороны не смогут

достичь соглашения по назначению третьего лица.
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58. Общие ПJ?ИИUИПЬ! или стандарты, соБJПOдаеные третъим JIИЦом. Сторонам

рекомендуетси определитъ пределы мандата третъего лица, указав общие принциnы

или стандарты, которые Должны соблюдатъси при определении данного условии

контракта. Такие общие принципы и стандарты в общем виде рассмотрены в

пуиктах 50-52 выше и в отношении цены - в главе VI "Установлекие цены

товара", пуикты __ •

59. ХАРоктер решении третъего лица. Стороны могут договоритъси, что решекие

третъего лица будет иметь такую .е силу, что и любое обизателъство сторон по

контракту. Иначе оки могли бы указатъ, чтоопределекие третъего лица будет

рассматриватъси как рекомендации дли добросовестного рассмотрекии сторонами.

БО. Процедура оспариваниИ решении третъего ЛИЦО. В некоторых случаих,

например, когда обизывающее решекие третъего лица затрагивает вопрос

первостепенной экономической вasности, стороны могли бы предусмотретъ

возможностъ оспоритъ решекие, обратившисъ к другону лицу, группе лиц или

учре~еиию. Что касаетси характера такого решекии, то может бытъ указано, что

оно либо обизателъно дли сторон, либо является лишъ рекомендацией. Стороны

могут решитъ определитъ мандат, который будет дан лицу, рассматривающенуэту

претензию (например, поддержатъ или счестъ необоснованной претензию или

измекитъ оспариваемое решекие). Стороны могут пожелатъ указатъ, как, в случае

отказа от оспариваемого решекии, будет принито решекие по даннону условию

контракта (например, самими сторонами или тем .е или иным третъим лицом).

111) ОПJ?еделекие кокого-либо условии контрокта его стороной

•
б1. Иногда соглашекие о встречной торговле возлагает определекие того или

v
иного условии контракта на одну из сторон соглашекии о встречнои торговле.

Если иметъ в виду такой метод, то стороны должны приниматъ во внимаине те

ограничекии, которые устанавливают правовые систены в отношении юридической

силы положений, уполномочивающих одну из сторон контракта определитъ его

условии. Как общее правило право, предоставленное одной из сторон, определитъ

условие контракта, не может осущесталитъси в обизателъном поридке. В случае

определекии цены в риде систем такое право одной из сторон признаетси, если

оно осуществлиетси с соблюдекием таких требований, как разумностъ,

добросовестностъ и справедЛИВОСТЪ. В некоторых таких системах неопределенные

форнулировки соглашений будут .считатъси предполагающими ссылку на такие

требовавия , Другие правовые систены требуют ог-реничения свободы определении •
цены более конкретным требоваинем.


