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BOLIVIA
AMPLIACION DE OPORTUNIDADES COMERCIALES

I. LA ECONOMIA BOLIVIANA

1. ASPECTOS GENERALES

Hasta la primera mitad de la pasada década, el funcionamiento
de la economia boliviana se basd en una estrategia de desarrollo
que enfatizaba el fomento de la industria para la produccién de
bienes con destino al mercado interno, y donde el rol del Estado
era preponderante en todas las esferas de la actividad econédmica.

A partir de 1985 se implanta en Bolivia una nueva politica
econémica , que como tarea prioritaria pretende recuperar la
estabilidad econémica y superar la aguda crisis en la que se
encontraba el pais, implantando un programa de ajuste estructural
gque permitié reencausar la economia hacia un proceso de
crecimiento.

De esta manera, Bolivia superd satisfactoriamente un largo y
penoso proceso de estabilizacién y ajuste basado principalmente en
la restitucién del mecanismo de precios, la liberalizacidn de los
mercados y la redefinicidén de los roles tanto de 1los agentes
piblicos como privados en la economia y en la sociedad.

Entre 1986 y 1992 no solamente se logra conscolidar la
estabilidad econémica, sino que también se inicia la recuperacidn
del crecimiento y se desarrollan los instrumentos Jjuridicos
necesarios para profundizar las reformas.

En materia de crecimiento econémico, el PIB crecid a una tasa
de 4.1% en 1991 y en 1992, pese a la presencia de factores
climaticos adversos que influyeron de manera negativa en la
produccién, y a 1la caida de los precios internacionales de
productos importantes como son el café, los minerales y el gas
natural, se registré una tasa de crecimiento de 3,44%.

El crecimiento que alcanzé la economia en 1992, estuvo
sustentado en la dinédmica de los sectores Construccién, Industria
(en especial la industria manufacturera) y Servicios Financieros,
los sectores que tuvieron un comportamiento negativo fueron
Mineria, Agricultura e Hidrocarburos.
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Los resultados obtenidos en el proceso de estabilizacién,
condujeron a una nueva actitud de los actores sociales y econdmicos
frente a la economia, reestableciendo la credibilidad de los
agentes econémicos. En este sentido, la estabilidad en materia de
precios se constituyd en uno de los mejores logros, alcanzando un
promedio de 16.2% de inflacidén en los cinco Gltimos afios; en 1991
esta tasa fue de 14.52%, y en 1992 la misma llegd a 10.46%, siendo
ésta la tasa de inflacidén m&s baja registrada en los Gltimos cinco
afios y, por tercer afio consecutivo, la mas baja de Sudamérica.

En materia de inversiones, de 1991 a 1992 éstas se
incrementaron aproximadamente en $us. 50 millones, alcanzando un
total de Sus. 840 millones. De este total, las inversiones del
sector plblico fueron de Sus. 440 millones, observandose un
crecimiento de las inversiones destinadas al area social y de
infraestructura; los otros $us.400 millones corresponden al sector
privado, donde aproximadamente el 50% de las inversiones privadas
fueron extranjeras, dirigidas sobre todo al sector minero Yy
petrolero. Una de las razones para el comportamiento positivo de la
inversién extranjera en Bolivia fue la reciente promulgacién de la
Ley de Inversiones asi como la estabilidad politica y econémica que
presentd el pais.

2. CRECIMIENTO DEL PIB

EL crecimiento promedio del Producto interno bruto, en los
Gltimos afios, fue de 3.7%, superior a la tasa promedio de
crecimiento anual de la poblacién (2.11%). El PIB, en 1992, alcanzd
a Sus. 6.350 millones, lo que representa un PIB por habitante de
Sus. 989. :

La composicién del PIB se modificd favorablemente para el
sector industrial, especialmente del sector manufacturero. El
sector de las industrias en 1988 representaba 82.44% del PIB total.
Corresponde el 15.3% al sector manufacturero, ubicandose en segundo
lugar de participacién después del sector agricola (18.44%). Luego
de un crecimiento sostenido durante los cinco afios siguientes, la
participacién del sector manufacturero industrial paso a 16.49%;
este aumento se explica por una tasa de crecimiento de 5.1%,
alcanzando la tasa mas elevada en 1991 al crecer en 7.15%. La tasa
de crecimiento promedio del sector industrial manufacturero se
mantuvo por encima de la tasa promedio de crecimiento del PIB.
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3. EVOLUCION DE LA BALANZA COMERCIAL

L.a balanza comercial boliviana, en el periodo 1980-1992, tuvo
una evolucidédn dual. Los afios 1980-1984 arrojan una balanza
positiva, en tanto que el periodo 1985-1987 muestra un saldo
negativo, debido principalmente a una caida de las exportaciones
mé&s que a un aumento de las importaciones.

BOLIVIA
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En el periodo 1988-1990 observamos una balanza positiva fruto
de una recuperacién y consolidacién del nivel de las,
exportaciones (el nivel del valor total de las exportaciones vuelve
al de los afios en que se observaba un margen excedentario). Sin
embargo, podemos observar gque en 1991 y 1992 la balanza comercial
vuelve a ser deficitaria, fundamentalmente por el aumento de las
importaciones de bienes de capital y de bienes intermedios que, en

cinco afios, crecieron en 57% y 142% respectivamente.
MECE.



i). Estructura de las importaciones y exportaciones.

Es necesario, referirse a la composicién de las exportaciones
y las importaciones, para apreciar mejor la evolucidn de 1la
balanza comercial y la incidencia en la economia.

a) Importaciones

Por un lado cabe resaltar el aumento en volumen de las
importaciones desde 1989 (acompafiadec de un aumento de
precios). Estas se caracterizan por ser importaciones
de bienes de capital y productos intermedios, necesarios
para el crecimiento de la economia (no olvidemos gue éen
1991 se llegd a un crecimiento del PIB de 4.1% y que
1992, este crecimiento es de 3.4%). Por otro lado, se
tiene que el nivel de 1las importaciones de bienes de
consumo se mantiene constante y la participacién
porcentual de los productos intermedios este afo fue
mayor que los bienes de capital, lo que implica que el
aparato productivo esta en pleno proceso de produccidn,
utilizando para ello productos intermedios que (por el
momento) necesariamente deben ser importados.

b) Exportaciones

El comportamiento de las exportaciones de Bolivia, como
vimos anteriormente, puede dividirse en dos fases

importantes caracterizadas por un proceso de calda
continua seguido de una recuperacién con altas tasas de
crecimiento.

En 1980 las exportaciones alcanzaron un valor de Sus.
1,036 millones y, a partir de ese afio, sufrieron una
caida hasta llegar al nivel mas bajo en 1987, con Sus.
569.6 millones, afio que marca una notable recuperacién de
Jos niveles de exportacién con altas tasas de
crecimiento. Es asi que en 1989 se observa un incremento
de 37.1% y en 1990 un incremento de 13.0%. Este
comportamiento permitié recuperar los niveles de
exportacién observados en los primeros afios de la pasada
década.

El afio 1990 marca el nivel mas alto de exportacién los
afios 1991 y 1992 ven caer el nivel de las exportaciones.
La caida de 1991 fue de 9.1% y la de 1992 fue de 10.4 %.
Estas caidas no reflejan una pérdida de la capacidad
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exportadora, sino el resultado de situaciones
coyunturales desfavorables por las que atravesaron las
exportaciones. El afio que refleja esta situacidn es 1992
debido a que el precio de exportacién del gas exportado
Argentina se redujo a mis de la mitad lo gque produjo una
disminucidén de las exportaciones de gas de casi el 50%.
Otro aspecto desfavorable para las exportaciones en ese
afio fueron las malas condiciones climatoldégicas que
incidieron en la produccién agricola y, consecuentenente,
en las exportaciones no tradicionales (cf. grafico).

BOLIVIA
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Observando el grafico, se puede notar gque la composicién

de las exportaciones, desde 1988, empieza a modificarse.
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Las exportaciones no tradicionales crecen
vertiginosamente hasta alcanzar niveles elevados de
exportacidén (cuya variacién depende por el momento, Y
principalmente para los principales productos exportados,
de factores climatolégicos y coyunturales, pero gque
representan variaciones alrededor de un nivel
consolidado) .

El sector hidrocarburos va disminuyendo su participacién
en las exportaciones totales, a lo que se suma la caida
del precio del principal producto en este rubro, el gas
natural. Este rubro, gque en un momento representé la
exportacién tradicional més importante, ahora ocupa el
tercer 1lugar, siguiendo a 1las exportaciones no
tradicionales. Finalmente, el sector minero muestra una
buena recuperacién, siendo resultado, fundamentalmente,
de la participacién del sector privado.

iji). Las exportaciones y el PIB.

La parte del PIB correspondiente a las exportaciones tuvc un
constante crecimiento desde 1987 (11.5%) hasta 1990 (17.2%) .
Durante los ultimos dos afios se registrd un descenso de la
parte de las exportaciones para llegar a 12.1% en 18%:Z2.

E]l descenso ocurrido en los dos Ultimos anos se explica por la
caida de las exportaciones mineras en 1991 y por la caida del
precio del gas natural exportado a la Argentina lo que produjo
una reduccién de aprox. el 50%, que incidid negativamente en
el resultado final de las exportacionest Ademés, en 1992, el
mal afio agricola incidié negativamente en la exportacién de
productos agroindustriales.

En 1992 hubo una recuperacién del sector minero en las
exportaciones debido fundamentalmente a la participacién del

sector privado en las mismas (participacién del sector privado
65%) .

4. CAPTACIONES Y COLOCACIONES BANCARIAS.

La confianza del pablico en la economia se refleja en el
comportamiento de las captaciones Yy colocaciones del sistema
bancario comercial. En diciembre de 1988 las captaciones llegaban
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solamente a Sus. 480 millones mientras que en diciembre de 1992
esta cifra se multiplicé por un factor mayor a 3 para llegar a Sus.
1.544 millones. Esta constante evolucién coloca a las captaciones
en Sus. 1,821 millones a fin de abril del presente afio. En lo
concerniente a la composicién de las captaciones, un promedio de
70% de éstas se realiza en depésitos a plazo fijo, evidenciéndose
un aumento importante del promedio de dias que de 65 en 1988 pasa
a 135 en 1992.

Por el lado de las colocaciones ocurre similar crecimiento: en
1988 estas llegan a $us. 659 y en 1992 las mismas fueron de Sus.
1.856. A fines del mes de abril del presente afioc se registraban
Sus. 2.005 millones de colocaciones del sistema bancario comercial.
El porcentaje de recursos propios aumentd de 68% en 1988 a 83% en
1992.

IXI. LAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES

Después de 1la aplicacién de politicas adecuadas para el
desarrollo de las exportaciones en 1985, las exportaciones no
tradicionales tuvieron un comportamiento ascendente, cuya partici-
pacién de ser un tanto marginal pasc a jugar un papel importante en
la balanza comercial.

Hasta 1987 estas exportaciones simplemente tendieron a
recuperar los niveles decrecientes de los afios anteriores,
resultado de la aguda crisis econémica que confrontdé Bolivia desde
inicios de la década del ochenta. Sin embargo, a partir de 1988,
las exportaciones no tradicionales adquieren importancia en el
sector externo de la economia nacional, por las amplias expectati-
vas creadas, a partir justamente de la adopcién de la nueva
politica econdmica.

Los niveles alcanzados entre 1988 y 1992 constituyen una
muestra de las perspectivas futuras que tiene Bolivia, para mejorar
o cambiar su perfil exportador, particularmente la mayor participa-

cién de estas exportaciones en relacidén a las materias primas
tradicionales; minerales e hidrocarburos.

1. EVOLUCION EN EL PERIODO 1988-1992

El sorprendente crecimiento entre 1989 y 1990 logrado con la
exportacién de 207.5 y 293.9 millones de ddblares respectiva
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mente, superior en 89% y 170% en relacién a 1988 donde su
participacién en las exportaciones totales llegara a su nivel
mas alto (30%), compensaba el poco dinamismo de las exporta-
ciones de minerales e hidrocarburos.

Sin embargo este crecimiento que casi triplicé el valor
exportado de 1988, comenzd a descender consecutivamente los
afios 1991 y 1992, resultandoc Sus. 262.1 y 219.6 millones de
délares respectivamente, o sea menos 14% y 25% con relacién a
1990. Si bien el monto de 1992 aGn es el doble de la cifra de
1988, se perciben serios esfuerzos en el sector empresarial
por mantener y lograr su crecimiento, en funcién a los logros
alcanzados durante el citado periodo.

Factores para el decrecimiento

Un 75% de la exportaciones no tradicionales esta constituido
por materias primas y bienes semielaborados predominado por
siete items de origen agricola considerados "consolidados'.
Cuyo comportamiento sea ascendente o descendente influye de
manera decidida en el comportamiento de estas exportaciones.
Entre 1990 y 1991 el ganado vacuno fue otro rubro principal,
pero considerado de carécter coyuntural, en relacién a 1la
pauta de productos consolidados.

Sin embargo, dentro esta situacién las exportaciones de ganado
vacuno incidieron considerablemente, en la situacidén de
disminucién ocurrida el afio 1991. En 1990 participo con el
16.7% y en 1991 con el 7.3%. Consecuentemente la caida de las
exportaciones en 1991 se atribuye a la caida de las exporta-
ciones de ganado vacuno.

Con la exclusién del ganado vacuno, el resto de las exporta-
ciones no tradicionales hasta 1991 tuvieron un comportamiento
constante. Sin embargo este comportamiento es alterado, a
partir de los resultados de 1992. Cabe sefialar que las caidas
experimentadas en 1991 en el azicar, castafas, cueros y café
en grano es compensada con el incremento en maderas, tortas y
harina de soya y soya en grano.

En 1992 la totalidad de los principales rubros disminuyeron en
24 millones de ddlares, (excluyendo el ganado vacuno).
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EXPORTACIONES NO TRADICIONALES
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Entre los principales factores que inciden en la declinacién
de las exportaciones no tradicionales estén los climatolégicos
y los precios internacionales. Los productos que en 1991
tuvieron declinaciones por la reduccién de los precios
internacionales fueron azicar, castafias, cueros Yy café en
grano. En 1992 los factores climatolégicos también afectaron,
en este caso la produccién y exportacidén de soya, azQcar Yy
algoddén. Debido a factores de precio los cueros, café en grano

y castafa.

Al margen de estos factores negativos existen otros que
afectan, a las exportaciones en el caso de los productos
menores. De caracter general existen, de acuerdo al tipo de

producto, cuatro importantes factores negativos: el desconoci-

miento de los mercados, la fuerte incidencia del flete de
transporte en los costos de exportacidén, los elevados precios
FOB y la poca adecuacidn de productos al mercado (que sin
embargo va mejorando en los dltimos afios).

MECE.



10

2. MERCADOS DE DESTINO

El principal mercado de destino de las exportaciones no
tradicionales es Pertd con $us. 57.5 millones (26.2%) en 1992,
marcando asi un monto récord para ese pais. Los Estadocs
Unidos, se constituyen en el segundo mercado en importancia
con Sus. 449 millones (20.4%), donde las exportaciones de
prendas de vestir de algoddn cobran cada vez mayor importancia
asi como las manufacturas de cuero. Le siguen en importancia
jos mercados de Argentina (11.4%), Colombia (10.3%) Yy la CEE
(9%). Es importante sefialar la importancia gque cobran las
exportaciones a México gque llegaron a $us. 6,3 millones
(2.8%), llegando casi a doblar las exportaciones de 1991 y que
representa diez veces el valor exportado en 1990.

Otro aspecto importante del andlisis de las exportaciones no
tradicionales es aguel que se refiere a las zonas econdémicas
de destino de nuestras exportaciones. Las principales son:

ALADI : Argentina, Brasil, Chile, México, Paraguay, Uruguay.
NORTE AMERICA : Estados Unidos y Canada.

GRUPO ANDINO : Bolivia, Pert, Ecuador, Venezuela y Colombia.
CEE : Paises de la Comunidad Econdémica Europea.

El grafico a continuacidén muestra gue en 1990 hubo un ligero
aumento de exportaciones hacia la CEE, pero que fundamental-
mente las exportaciones hacia dicha zona se mantienen constan-
tes. Es importante sefialar que, desde 1989, las exportaciones
a los paises del GRUPO ANDINO aumentaron, especialmente en
1991 y guardaron ese nivel en la presente gestién. Por su
parte, los paises de América del Norte adquirieron un valor
mas elevado de nuestros productos en 1990; sus compras se
mantuvieron constantes en 1991 y en 1992. Las exportaciones
hacia es resto de los paises de ALADI, a excepcién de 1990,
tienen la tendencia del total de las exportaciones no tradi-
cionales.

3. DIVERSIFICACION DE LAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES

Permanentemente y hasta 1988, las exportaciones no tradiciona-
les eran predominadas por materias primas y productos semiela-
borados, que representaban hasta el 90% del total exportado.
El restante lo constituian algunas manufacturas.

Un breve examen de las exportaciones del periodo 1988 - 1992
muestra una importante evolucidn. lLas exportaciones de
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productos elaborados pasaron de $us. 13’47 millones en 1988 a
$us. 62725 millones en 1992 lo que significa que se logrd casi
guintuplicar el valor exportado en tan solo 5 afiocs; observando
las exportaciones de productos semielaborados vemos que si
bien estas no crecieron a ritmo tan acelerado como los
productos elaborados, éstas lograron casi duplicarse en ese
mismo periodo, de $us. 56’3 millones en 1988 pasaron a $us.

114’7 millones en 1992. No ocurre lo mismo con las exportacio-
nes de productos primarios pues el nivel exportadec en 1992
($us. 42’8 millones) es casi el mismo que el de 1988 (Sus.

42’2 millones).

De las consideraciones anteriores se desprende gque las
exportaciones de productos semielaborados ocupan el primer
lugar de las exportaciones no tradicionales con una participa

MECE.



12

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES(SGV)
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cién del 52.2%; el segundo lugar corresponde, por primera vez
en la historia de las exportaciones no tradicionales, a los
productos elaborados cuya participacién llega al 28.3 %, el
19.5% restante corresponde a las exportaciones de productos
primarios. Cabe destacar igualmente que los bienes de consumo
representan el 31.5% de las exportaciones no tradicionales.

4. CAMBIOS EN EL PERFIL DE LAS EXPORTACIONES

De acuerdo al nimero de items, estas fueron en aumento. En
1987, 1988, 1990, 1991 y 1992 el ntmero fue de 114, 120, 191,
237 y 240 respectivamente. El mayor incremento de partidas
arancelarias surge en aguellas exportaciones consideradas
"menores" y cuyos valores son inferiores a los cien mil
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$
délares anuales. Su participacidn en el total fue en aumento,
en 1988 participo con el 8% y en 1992 con el 13%. Se estima en

torno a doscientos, los items comprendidos en esta categoria.

Las partidas intermedias (entre los productos "consolidados"
y las "menores") participaron en el total de 1988, con 13% Y
en 1992 con 29%. El nimero de items cifra en torno a las 24 Y
sus valores alcanzados entre 1991 y 1992 se encuentran entre
un y diez millones de ddlares.

En cuanto a los productos "consolidados" su participacién
tendi® al decrecimiento, de 68% en 1988 pasc a 58% en 1992.
Esta pérdida de participacién es el resultado mas bien de un
mayor crecimiento de las otras partidas respecto de estos
productos.

Cabe destacar que la diversificacidén de las exportaciones no
tradicionales se encuentra justamente en la expansidn de las
exportaciones "intermedias" y "menores'.

Indudablemente que el cambio de caréacter estructural pareciera
estar en camino, sin embargo este dependerda, en la medida en
gque los factores no conyunturales y sefialados como factores
para el decrecimiento vayan siendo superados paulatinamente,
de manera gue permita un despegue ascendente de las exporta-
ciones "intermedias" y "menores'.

5. FUENTES DE FINANCIAMIENTO PARA EXPORTACIONES NO TRADICIONA-
LES VIGENTES EN BOLIVIA

Al presente se cuentan con varias lineas de crédito otorgadas
por Organismos Internacionales, y bancos del exterior entre
los que se destacan 3 por su mayor difusién y utilizacién:
SAFICO (CAF), BID 57 y la FLAR, los dos primeros son adminis-
trados por el Banco Central de Bolivia, con la intermediacién
de 1las ICI’S (Instituciones Crediticias Intermediarias),
mientras que la Gltima ha sido otorgada directamente a 5
bancos comerciales del sistema financiero nacional.

a) LINEA: SISTEMA ANDINO DE FINANCIAMIENTO AL COMERCIO - CAF
= SAFICO

La Corporacién Andina de Fomento (CAF) como instrumento
financiero del Grupo Andino, ofrece la posibilidad de
financiamiento de exportaciones no tradicionales a través
del SAFICO (Sistema Andinoc de Financiamiento del Comer-
cio) en las modalidades de pre y post embarque.
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El programa estad constituido por un aporte de la CAF de
$us.20.0 millones, en forma rotatoria, financiando
operaciones de corto, mediano y largo plazo, de acuerdo
a eligibilidad del programa. Dichos fondos pueden ser
obtenidos por los exportadores recurriendo a la banca
autorizada para el manejo de éstos fondos o© mediante
participacién en la subasta de créditos que realiza el
Banco Central.

Adicionalmente, la CAF otorgd lineas individuales a 12
bancos privados por un monto de 15 millones de dblares,
las condiciones de intermediacién son las mismas que pone
el monto administrado por el Banco Central de Bolivia,
con la excepcién de que pone a otorgacién de estos
recursos no es necesario ingresar en la subasta del BCB.

a.1) Bienes elegibles para operaciones de corto plazo:

* Financia transacciones de exportacién de productos
no tradicionales.

* Actividades relativas a la promocién de exportacio-
nes.

* Capital de trabajo para financiar el periocdo de

pre-embarque sobre transacciones de exportacidn de
productos no tradicionales.

a.2) Bienes elegibles para operaciones de mediano Yy
largo plazo:

* Transacciones de exportacién de bienes de capital
originarios del pais.
* Transacciones referidas a 1la - transferencia de

tecnologia, tales como servicios de ingenieria,
asesoria técnica y otros, cuando sean prestados por
empresas bolivianas.

* Capital de trabajo para financiar el periodo de
pre-embarque de las transacciones antes menciona-
das, siempre que el periodo de fabricacidén sea
superior a los 180 dias y su valor superior a
$us.200.000.~--

a.3) Bienes no elegibles:

* Transacciones de productos fabricados por empresas
extranjeras, salvo agquellas que estén en vias de

-

transformacién en empresas nacionales, & mixtas,
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dentro de los términos establecidos por la Decisidn
24 de la Comisidn del Acuerdo de Cartagena.

* Transacciones de productos incluidos en programas
de desarrollo industrial.
* Transacciones de productos tradicionales, tales

como petrdleo y sus derivados y minerales tales
como el estafio, antimonio, plomo, zinc, bismuto y

cobre.

* Transacciones que no cumplan con las normas Yy
requisitos especificos de origen vigentes en la
subregiodn.

* Ootros productos determinados por la CAF como no
elegibles.

b) Tasa de interés

La tasa de interés ser&d equivalente a la tasa promedio de la
subasta anterior en el BCB, mas un maximo del 5% anual en
favor del banco intermediario.

c) Montos

El importe minimo a ser aprobado serd de 5us.10.000.-, no
existiendo limites como. monto maximo.

d) Moneda

Los desembolsos seran realizados en bolivianos (Bs.) con
mantenimiento de valor respecto al tipo de cambio oficial del
délar, vigente en la fecha de la transaccidn.

B) LINEA: CREDITO GLOBAL ROTATORIO PARA EXPORTACIONES NO
TRADICIONALES BID 57/VF=BO

El objetivo de ésta linea es financiar las operaciones de
corto plazo de exportacién de productos no tradicionales,
tanto en el periodo de pre-embarque como de post-embarque.

Recursos del Programa

Es programa estd constituido por un fondo rotatorio en base a
un aporte de $us. 5.0 millones del Banco Interamericano de
Desarrollo (BID) y $us.882.353.- del banco Central de Bolivia,
recursos con los cuales se financian operaciones de corto
plazo de pre y post embarque de exportaciones de productos no
tradicionales, sujetos a la eligibilidad del programa.
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a) Bienes Elegibles

* Transacciones de exportacidén de productos no tradi-
cionales incluyendo productos como ser: goma,
castafa, cacao, madera, pelos de lana, linter de
algoddn y flores frescas.

* capital de trabajo para financiar la produccidn,
preparacién, almacenamiento y/o acopio de bienes
elegibles.

b) Tasa de Interés

La tasa de interés sera equivalente a la tasa promedio de
la subasta anterior en el BCB, mas un m&ximo del 5% anual
en favor del banco intermediario.

c) Moneda

Los desembolsos serén realizados en bolivianos (Bs.), con
mantenimiento de valor respecto del tipo de cambio
oficial del délar, vigente en la fecha de la transaccién.

C: LINEA: FONDO LATINOAMERICANO DE RESERVAS (FLAR) CREDITO
ROTATORIO DE EXPORTACIONES POR $§US.22.0 MILLONES OTORGADO
A CINCO INSTITUCIONES BANCARIAS NACIONALES

E1 Fondo Latinoamericano de Reservas (FLAR), con sede en
Bogot& - Colombia, con el propdésito de apoyar el financiamien-
to del Comercio Exterior de sus paises miembros y en lo que
respecta a nuestro pais, ha otorgado en favor del sector
exportador boliviano, una linea de crédito rotativa de hasta
$us.22.000.000.~-- (VEINTIDGS MILLONES DE DOLARES AMERICANOS) ,
a ser canalizado a través de 5 instituciones bancarias

nacionales, de acuerdo al siguiente detalle:

Banco de Santa Cruz de la Sierra Sus. 6.000.000.

Banco Industrial S.A. " 5.000.000.--
Banco Mercantil S.A. " 4.000.000.--
Banco de la Unidén S.A. " 4.000.000.--
BHN Multibanco S.A. " 3.000.000.--
TOTAL cccccceccosccsoccsacscs $us.22.000.000.~-

Las condiciones generales, para acceder por parte del sector
exportador a la utilizacisén de fondos dentro de la linea de
crédito, son las siguientes:
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Del objeto de la linea de crédito:

La linea de crédito tiene por objeto financiar operaciones de
exportacién de productos bolivianos, tanto en sus etapas de
Pre, como Post Embarque, entendiéndose por Pre-Embarque el
financiamiento de capital de trabajo durante la etapa de
produccién de bienes destinados a la exportacidén y de Post-
Embarque, la financiacién necesaria desde la venta de bienes
y servicios exportados, hasta el momento de cobro de 1los
importes adeudados por parte del comprador extranjero.

De la tasa de interés:

De acuerdo a lo establecido por el FLAR, la tasa final de
interés aplicable por los Bancos a cada crédito sera equiva-
lente a la Tasa LIBOR mas un maximo del 4.5% anual, computable
por los dias realmente transcurridos sobre la base de un afo
de 360 dias.

D) FINANCIAMIENTO MEDIANTE WARRANT

Otra forma muy difundida de financiamiento a las exportaciones
no tradicionales es el sistema de Financiamiento Warrant, que
consiste en colocar en depdésito y en calidad de garantia, las
mercaderias o productos acopiados con destino a la exporta-
cién, para gque con dicho respaldo, el productor-exportador
pueda acceder a la obtencién de créditos que le permitan
financiar los costos de acopio o pre-exportacién.

El sistema exige la constitucién de garantias de materias
primas, en proceso de transformacién o de beneficio, pudiendo
eventualmente ser reemplazadas por productos terminados en sus
distintas fases, completando asi el ciclo productivo en forma
continua y sin interrupciones.

Una vez conformado el lote exportable y en base a la determi-
nacién de pago por parte del exportador en favor de la empresa

almacenera o depositaria de la garantia, la mercaderia es
liberada procediéndose en consecuencia con la exportacién.
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III. INVERSIONES EN EL SECTOR EXPORTADOR NO TRADICIONAL:
1991-1992

A objeto de obtener datos actuales sobre inversién y dado que
el nimero de empresas del sector exportador asi lo permitia, ' se
realizé® una entrevista personalizada bajo la forma de encuesta a
enpresas exportadoras distribuidas geograficamente en las ciudades
de: La Paz, Cochabamba, Santa Cruz y Tarija.

La eleccién de las empresas en cada ciudad, obedecid a los
siguientes criterios:

a) Se seleccionaron en cada Departamento, empresas producto-
ras o comercializadoras que cuenten con infraestructura
destinada a la produccién, beneficio o transformacién de
productos exportables.

b) Todos los productos de la encuesta sin excepcidn, se
encuentran comprendidos dentro de los No Tradicionales y
evidencian un alto grado de potencialidad exportadora
para el pais, independientemente de contar con algun
grado de incorporacién a nivel de valor agregado.

c) La seleccidn de empresas en lo posible, obvio los casos
de aserraderos, empresas madereras, grandes industrias y
otras donde la realizacién de inversiones en los Ultimos
afios ha sido evidente, procurando por el contrario
abarcar una muestra empresarial que pueda ser mayormente
representativa para los alcances y fines de andlisis que
se pretende lograr.

RESULTADOS:

1. INVERSIONES EN MAQUINARIA Y EQUIPOS.-

De las 41 empresas entrevistadas, el 93% (38 empresas)
manifesté haber realizado inversiones entre 1990 a 1992, sea

via importacidén de maquinaria y equipos, compras locales,
construcciones o ampliacién de instalaciones.
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'En 1992 el total de empresas exportadoras ascendia a 483, sin
embargo el 50% del total exportado correspondia a sdélo 20 empresas.
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De las 38 empresas, el 76% (29 empresas), ha realizado
inversiones recurriendo a la importacién de maguinaria vy
equipos. En una gran parte de los casos no se han logrado
identificar las cifras exactas por afio, teniéndose sbélo datos
globales relacionados con los tres afios de analisis.

En tales casos, como se establece inicialmente, se ha procedi-
do a 1la distribucién proporcional del importe total de
importaciones entre los afios citados.

En tres casos (7%, que corresponden a Fabrica de Calzados
Patricia, Dulces de Almendra Tila y Ceibo Ltda.), no se
realizaron inversiones bajo ninguna de las formas considera-
das.

2. INVERSIONES EN ACTIVOS FIJOS.

Un total de 31 de las 41 empresas (el 75,61%), manifiesta
haber realizado en distinta medida construcciones civiles Yy
ampliaciones en sus instalaciones.

Las empresas restantes limitaron sus acciones al mantenimiento
y preservacién de sus instalaciones, pero no realizaron nuevas
construcciones civiles ni ampliaron las mismas.

Es necesario destacar que a excepcidén del caso de Industrias
de Aceite Fino "I.A.S.A" de la ciudad de Santa Cruz, dgue
manifiesta una utilizacién de su capacidad instalada en casi
el 100%, las demads empresas encuestadas estéan trabajando a
diversos niveles, con utilizacién entre el 33% al 85% de su
capacidad, lo que implica que se puede responder favorablemen-
te a demandas externas.

3. INVERSIONES EN CAPITAL HUMANO.

La necesidad de capacitacidn del personal, toma diversas
modalidades dentro de las empresas encuestadas, las cuales se
pueden sintetizar en los siguientes aspectos:

1) Empresas que peridédicamente realizan programas de
capacitacién a sus empleados y gque por lo tanto cuentan
con un presupuesto para ello.

2) Empresas donde la capacitacién del personal corre por
cuenta de los proveedores de insumos, maguinaria, etc.
(12,19%)
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3) Empresas donde la capacitacién es impartida en el mismo
centro de trabajo, a través de los obreros o técnicos mas
capacitados que transfieren sus conocimientos a 1los
aprendices (39,39%)

4) Empresas gue reciben capacitacién de programas u organis-
mos especializados (2,44%)

5) Empresas que no otorgan capacitacién a empleados y que
sélo trabajan con mano de obra calificada (31,71%)

4. CONCLUSIONES:
Al respecto se pueden destacar las siguientes conclusiones:

a) Con relacién al presente trabajo y en lo que se refiere
a la inversidn realizada por las empresas encuestadas, es
importante destacar gque salvo el caso de tres empresas
(Calzados Patricia, Dulces de Almendras Tila y Ceibo
Ltda.), todas las demés realizaron inversiones durante el
periodo 1990-1992.

b) Las empresas consideradas como grandes presentan niveles
elevados de inversidén, pero por lo general dicha inver-
sién se halla orientada hacia el mercado interno,
cubriendo oportunidades de exportar con excedentes de
produccién o aprovechando coyunturas de precio en el
mercado internacional.

c) Por su parte las empresas pequefas evidencian un creci-
miento en la medida que su estructura lo soporta, sin
embargo tanto las grandes como las pegquefias empresas
trabajan por debajo de sus niveles &ptimos, existiendo un
alto porcentaje de capacidad ociosa gque pueden ser
ocupados por requerimientos externos.

d) Se evidencia una nueva visién empresarial con inversiones
periédicas importantes en capital humano (29.27%) que
contribuye a un grado de elaboracién mis elevada de las
exportaciones.

Los datos estadisticos macroéconomicos sefialan que la
inversién privada en 1992, se habria experimentado un

MECE.




21

crecimiento del 9% con relacidén a la gestién inmediata
anterior, estim&ndose que en términos globales alcanzd a
algo mds de $us.400 millones durante 1952.

De estos $us.400 millones, $us.200 millones corresponden
a capitales nacionales y similar cantidad a capitales
extranjeros.

Los capitales extranjeros habrian sido captados en su
mayoria, de empresarios de EE.UU., Brasil y Perq, siendo
los rubros de mayor diversificacién y expansién econémica
la mineria, hidrocarburos y en menor grado el sector no
tradicicnal.

IV. OFERTA EXPORTABLE BOLIVIANA DE PRODUCTOS NO TRADICIONALES

En los Gltimos afios y de acuerdo a los antecedentes de la
oferta exportable boliviana (exportaciones no tradicionales) se
observa un sostenido incremento en la variedad de los productos, en
1985 alcanzd un nimero de 59 productos; en 1986 de 87 productos; en
1987 con 112; en 1988 de 121; en 1989 fueron 135; durante 1990 se
exportaron 1991; en 1991 se logrd exportar 236 diferentes productos
y en 1992 fueron 240 productos.

A tiempo de incrementarse el nimero o la variedad de productos
de la oferta exportable en cada afio, se incrementaron también los
mercados y el nimero de empresas oferentes o exportadoras.

1. LAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES SEGUN EL VALOR
EXPORTADO.

El comportamiento de las exportaciones no tradicionales
bolivianas fue analizado siguiendo una clasificacidén de los
productos segin el valor exportado en los afios 1990, 1991 ¥y
1992. Esta estructura de andlisis demostrd ser estable. Se
logra explicar el comportamiento total de las exportaciones y,
al mismo tiempo, se observa el crecimiento de exportaciones de
productos manufacturados.
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La clasificacidn de los productos exportados es la siguiente:?
GRUPO 1: Exportaciones de mas de tres millones de ddblares

GRUPO 2: Exportaciones entre 500 mil ddlares Y 3 millones de
ddélares.

GRUPO 3: Exportaciones entre 100 mil ddlares Yy 500 mil
délares.

GRUPO 4: Exportaciones entre 10 mil délares y 100 mil ddéla-
res.

GRUPO 5: Exportaciones entre 0 y 10 mil dobélares.

Podemos observar en el grafico que en el grupo 1 (con solo 27
productos) representa el 84.9% en 1992 (86.1% en 1991) del total de
las exportaciones y que es este grupo en el que determina la
tendencia del total de las exportaciones.3 Si al grupo 1 le
sumamos el grupo 2 (con 33 productos) obtenemos el 95% (96% en
1991) del total de las exportaciones no tradicionales. Los demas
grupos no representan mas del 5% del total, lo gue motiva que
nuestra presentacidén se detenga en el grupo 3, el comportamiento de
los grupos 4 y 5 es similar al del grupo 34,
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?para poder clasificar un producto dentro de un grupo determi-
nado, se examino el valor exportado en los afios 1990 , 1991 y 1992.
La clasificacién se la hizo tomando el valor mas elevado de los
tres afios.Los grupos son los mismos , es decir constituidos por los
mismos productos, desde el afio 1987 hasta 1992.

3curiosamente encontramos que los siete principales productos
determinan la tendencia del grupo 1, consiguientemente son estos
productos los gque determinan el comportamiento del total de las
exportaciones.

‘la clasificacién de los grupos 4 y 5 es importante para
distinguir los productos gque se encuentran en bisqueda de mercado
y porque para poder pasar a un grupo superior se necesita un gran
esfuerzo en cuanto a proporciones de niveles de produccién. Por
otro lado el grupo 5 es un indicador de la dindmica de exportacién
pues en el se refleja el movimiento de los nuevos productos ; produc-

tos que salen y productos gue entran en mercados externos.
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i). Productos con exportaciones de mas de 3 millones de
ddlares :

El grupo 1 constituye el grupo mads importante por el
valor exportado y por las luces que brinda dentro del
andlisis de las exportaciones. Este grupo esta consti-
tuido por 27 productos cuyo valor exportado excede 3
millones de dblares, claramente se observa que la curva
descrita por este grupo es la misma que la de las
exportaciones totales. Podemos concluir que del comporta-
niento de este grupo depende del desarrollo de 1las

exportaciones.

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES (SGV)
GRUPO 1

$US
(Millions)

%

o

, 987 1,988 1,989 1,990 1,991 1,992

—— XNT (SGV) —— GRUPO 1
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Los principales productos exportados de este grupo son:
madera y derivados; soya y derivados; castafa, azulcar ,
algoddén y derivados, cuero, triéxido de antimonio. Es por
esta razén gque los problemas coyunturales, clima Yy
precios pueden ser desfavorables (el caso del afo 1992)
para este grupo y por ende para el total de las exporta-
ciones. Sin embargo podemos ver con satisfaccidén que los
niveles de exportacién aumentaron bastante respecto de
los afios 1987 y 1988; el gran salto se produjo en 1989
y durante los afios siguientes representa una consolida-
cidén de los niveles exportados cuya leve baja (respecto
de los niveles de afios anteriores) es fruto de malos afos
agricolas. Lo relevante es el espiritu empresarial gque
mantiene los buenos niveles de exportacién.

ii). Productos con exportaciones entre 500 mil y 3 millones de
ddlares

Este grupo reviste una gran importancia por el valor
exportado de los productos y por el grado de elaboracidn
de los principales productos. Estudiar el comportamiento
de este grupo es importante en el entendido que represen-
tan productos inmediatamente después de los habitualmente
considerados principales y que contienen un mayor valor
agregado.

De acuerdo al grafico este grupo incrementa el valor de
sus exportaciones desde 1989 y en 1990 se observa un gran
salto para llegar a 28.7 millones de ddlares. En 1991 se
observa una caida de las exportaciones para el grupo,
hecho que empeora en la presente gestién. Observamos que
contrariamente al grupo 1, los niveles de exportacién no
estdn consolidados.

Las caidas en 1991 y 1992 no son tan importantes como el
alza ocurrido en 1990 pero significa una perdida impor-
tante para el grupo.

Es importante notar que el crecimiento y el descenso de
las exportaciones del grupo coinciden con la vigencia y
desaparicién del CRA . De una u otra manera se desprende
que productos del grupo son sensibles a variaciones de
precio que pueden venir de los mercados o politicas
gubernamentales.
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EXPORTACIONES NO TRADICIONALES (SGV)
| GRUPO 2

30

251

$US
(Millions)
—_ - N
o o (o]

wn
1

. 987 1.988 1,989 1,990 1,991 1,992

—— GRUPO 2
_

Es también importante destacar gque estos productos
derivados elaborados de los productos del grupo 1. Los
principales productos son chapas de madera, cueros
preparados, puertas de madera, calzados de cuero,
maletines de cuero; también encontramos flores y guinua

en grano.

Productos con exportaciones entre 100 mil y 500 mil
ddlares.

iii).

La principal caracteristica de este grupo lo constituye
el grado de elaboracidn de sus principales productos. Si
bien el grupo 2 representaba productos derivados elabora-
dos de los principales productos exportados, este grupo
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tiene un grado de elaboracién mds alto y los valores
exportados son significativos (entre 100 mil ddélares Yy
500 mil ddélares). Los principales productos exportados
son: papeles para impresién, recipientes de vidrio,
cueros preparados, parquet para pisos, tubos de aluminio,
acumuladores eléctricos ,etc. El grado de elaboracién es
importante y que potencialmente es un grupo que Seé
encuentra en trecho que podria pasar a cobrar mas
importancia en valor .

El desempefic del grupo es positivo desde 1990 con un
incremento significativo en 1991 y otro, no tan importan-
te en 1992.

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES (SGV)
GRUPO 3

~I

\

b4

[9))]
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~
~
/
/
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: /
2- /
1
Ol T v T T T 7
1,987 1,988 1,989 1,990 1,991 1,992
—— GRUPO 3
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Es destacable el comportamiento del grupo 3 respecto al
resto de 1las exportaciones. Los dos dltimos ahnos,
contrariamente al total exportado, las exportaciones del
grupo aumentaron Yy presentan buenas perspectivas de
exportacién; esto principalmente por no estar relaciona-
das directamente con la mala produccidn agricola sino que
son productos que representan mayor valor agregado y cuya
venta en el exterior se hace a nivel diferenciado debido
a la calidad que contienen.

2. RELEVAMIENTO DE DATOS DE LA OFERTA EXPORTABLE

A efectos de cuantificar la Oferta Exportable No Tradicional,
se desarrollaron tres levantamientos de oferta exportable en
los Gltimos afios mediante encuestas a los exportadores: la
Unidad de Analisis de Politicas Econdmicas (UDAPE) efectud un
levantamiento y andlisis de la Oferta Exportable en 1986;
posteriormente la antigua Direccién del Comercio Exterior
(DICOMEX) realizd un nuevo jevantamiento en 1988, y el Gltimo
jevantamiento se efectud por el Instituto Nacional de Exporta-
ciones (INPEX) en 1990, Los resultados de los tres levanta-
mientos de oferta exportable coinciden en identificar a 1los
mismos productos

Actualmente el INPEX realiza un catdlogo de oferta exportable,
para tal efecto se realizaron encuestas para determinar la
potencialidad de la oferta exportable. El resultado de 1los
productos con oferta exportable se encuentra en anexo.

Los rubros gque tuvieron un importante crecimiento en los
Gltimos afios son las manufacturas de madera, las manufacturas
de cuero y las prendas de vestir de algodén y de pelo de llama
y alpaca (cf. cuadros del grupo 1 y grupo 2).

3. MERCADOS OBJETIVO PARA LOS PRODUCTOS DE OFERTA EXPORTABLE

Como resultado de la relacién de la oferta exportable y la
demanda existente en los principales mercados indicados
anteriormente, se obtuvo prioridades de promocidén hacia cada
uno de estos mercados, también se logro obtener una panorama
mids general de la magnitud de los mercados que se pretende
penetrar.
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La priorizacién de los mercados se realizd en dos grupos:
a) Mercados Latinoamericanos:

- Brasil es un pais-mercado que ofrece buenas oportunidades
comercial la oferta exportable boliviana. Bolivia debe
concentrar sus esfuerzos bilaterales para penetrar mas a
este mercado ya gque encuentra demandas atractivas
principalmente para los siguientes productos: Arroz
blanqueado, fréjol, soya en grano, caucho, cueros
vacunos, triéxido de arsénico, cerveza, aceite refinado,
maiz y azufre entre otros.

- En el mercado chileno son amplias las oportunidades
comerciales tanto para el mercado actual como para los
productos que hasta el momento no se exportaron a este
mercado a pesar de existir la demanda. Los productos con
buenas perspectivas en Chile son: azucares crudos Yy
refinados, arroz, tortas de soya, aceites de soya, café
crudo en grano, manteca de cacao y cueros. Otros produc-
tos con buenas perspectivas son: el algoddn, acumuladores
eléctricos de plomo, maiz, carne bovina entre los princi-
pales.

- El mercado peruano, pese a $Ser un competidor para
nuestros productos, significa un mercado atractivo para
determinados productos de oferta exportable, los produc-
tos que tradicionalmente se exportaron a este mercadoc son
al arroz, azdcar, soya Yy derivados, leche, Yy carne
bovina. Existen buenas perspectivas de penetracién para
productos como aceites refinados de soya, cacao en grano,
acumuladores eléctricos de plomo, tortas de algodén,
tubos colapsibles de aluminio y articulos de cesteria.

b) Mercados del resto del mundo:

- Los EE.UU. de Norteamérica es el mercado-pals que més
oportunidades comerciales ofrece a la oferta exportable
boliviana, tanto por el tamafio de sus mercados en
productos en que Bolivia tiene oferta exportable, como
por la diversidad de productos en que coinciden la oferta
boliviana con la demanda externa americana. Constituye
un gran mercado potencial especialmente para maderas Yy
sus derivados, azlcar de cafia, cueros Y Sus derivados,
café en grano, fibras textiles, minerales y sus deriva-
dos, cacao Yy sus derivados y joyeria de oro.
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- El segundo mercado-pais que ofrece importantes mercados
a la produccién boliviana es Alemania, gue sin embargo
les ofrece en una menor diversidad de productos que en el
caso de los EE.UU.. En cambio el tamafio de la demanda
externa en productos gue coinciden con la oferta bolivia-
na son de tal magnitud, que ubican sin lugar a dudas a
éste pais en segundo lugar de prioridad para la atencién
de las acciones de promocidn externa a ser cumplidas por
Bolivia. En especial existe una gran demanda externa
para productos terminados de madera, manufacturas de
cuero, café en dgrano, fibras textiles, minerales,
confecciones, cacao, joyeria de oro y flores frescas.

- En tercer lugar se ubicaria Japdén por tamafo Yy diversi-
dad; sin embargo en este caso surgen dos factores que han
de ser considerados en especial: 1la factibilidad de
acceso condicionada por los medios de transporte asi como
sus miltiples regulaciones y el conocimiento del mercado,
gue requiere estudios acuciosos previos a la adopcidn de
cualquier decisidén de promocién externa hacia este
mercado. Japdén posee gran demanda externa en especial de
soya en grano, maderas aserradas, venesta, azucares
crudos, cueros frescos y manufacturas de cuero, café en
grano, fibras textiles, aleaciones de estafio, prendas de
vestir de algodén y alpaca y joyeria de oro.

- En cuarto lugar se ubica Espafia debido a la diversidad de
oportunidades comerciales que ofrece, mds que al tamaho
de los anteriores que en todo caso son muy interesantes
para Bolivia. Aqul se debe agregar la ventaja adicional
de la comunicacién por el dominio del idioma, dque sin
duda hace mas expedita la posibilidad de intensificar la
promocién externa hacia ese mercado. Espafa posee gran
demanda externa en especial en los siguientes productos:
soya en grano y torta de soya, puertas de madera produc-
tos de cuero, café en grano, fibras textiles y confeccio-
nes.

- Gran Bretafa posee un mercado potencial mayor que Espaha
gque ha sido proporcionalmente menos penetrado. Sin
embargo, con adecuados esfuerzos promocionales, puede
convertirse en un gran mercado especialmente para
productos como venesta, puertas de madera, azlcares,

calzados de cuero, café, fibras textiles, confecciones y
joyeria de oro.
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- Italia constituye un mercado-pais interesante por la
diversidad de productos gue se cruzan con la oferta
boliviana, si bien los mercados individuales no son del
tamafio de los anteriores. Sin embargo, ofrece buenas
posibilidades en productos como madera aserrada, cueros
frescos y precurtidos, calzados de cuero, café en grano
y pelos finos.

- Suiza es el mercado-pais de menor tamafio de los analiza-
dos, sin embargo presenta algunas demandas de productos
muy interesantes mercado-productos como son los siguien-
tes: puertas de madera, calzados de cuero, confecciones
y joyeria de oro.

V. PROMOCION DE LAS EXPORTACIONES

Dentro del proceso de modernizacidén de las instituciones del
Estado para adecuarlas a la nueva realidad econémica del pais se
produjo la transformacién del Ministerio de Industria, Comercio y
Turismo (MICT) en el Ministerio de Exportaciones Yy Competitividad
Econdmica (MECE) con el propdsito de marcar la voluntad del
Ejecutivo de adecuarse a las nuevas condiciones del mercado, la
economia y el entorno internacional.

En este sentido, el MECE es concebido como un ministerio
sistémico - a diferencia del MICT que era un ministerio sectorial;
esta nueva perspectiva hace que sus actividades se concentren en la
globalidad del desarrollo de la iniciativa empresarial del sector
privado, a gquien se le asigna un rol preponderante en la construc-
cién del desarrollo nacional.

El MECE es creado en julio de 1992, mediante D.S. 23202, con
el mandato de asumir responsabilidades en areas de exportaciones,
inversién privada y competitividad, estando llamado a ejercer un
rol de estrecha contraparte y adecuada complementaridad con el
sector privado de la economia del pais.

La Politica Econémica vigente en Bolivia, propicio la creacidn
de medidas de fomento o incentivos a las exportaciones y 1la
captacién de inversiones, especialmente extranjeras, como un
rYecurso para promover mayor produccién como consecuencia de libre
juego entre la oferta y la demanda. En este sentido, el Estado, en
su afan de promocionar las exportaciones, especialmente no
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tradicionales, dicta una serie de instrumentos que reflejan la
intencién de potencia al pais por medio de una actividad generadora
de divisas que posibilite la reactivacién industrial acelerada.
Entre estas disposiciones se tienen:

1. REGIMEN NACIONAL DE EXPORTACIONES

El Régimen Nacional de Exportaciones dispone que las exporta-
ciones est&n libres de restricciones, permisos, licencias y
otras limitaciones, salvo las siguientes, que estén sujetas a
regimenes especiales y prohibicién:

- La exportacién de animales vivos de especies en peligro
de extincién de la flora y la fauna autdctona y silves-—
tre.

- La exportacidén de cuadros pictdéricos, esculturas y obras
artisticas que sean establecidas y reconocidas como obras
de arte.

- Prohibicién de exportar fésiles de animales prehistéricos
rescatados o por rescatar del subsuelo boliviano, de
cualquier especie y edad paleontolégica.

- Prohibicién de exportar cueros de saurios originarios de
la fauna silvestre, salvo los provenientes de criaderos
artificiales.

Ccomo medidas complementarias se determina una atencién
preferente, por parte del Banco Central, a las operaciones de
financiamiento en pre y post embarque de las exportaciones.

Se dispone la creacién de Tradings con el objeto de apoyar a
las empresas productivas que deseen exportar.

En cuanto a la internacién temporal, zonas francas y maquila,
se autoriza 1la libre contratacién de vuelos charters, de
carga. Las licencias son otorgadas por el Consejo Nacional de
Zonas Francas.

Con el propdsito de incrementar el flujo de mercaderias por
via férrea, se autoriza a la Empresa Nacional de Ferrocarriles
alquilar los servicios de sus vias férreas a empresas privadas
propietarias de vagones de carga, para operaciones de comercio
exterior.
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2. ZONAS FRANCAS INDUSTRIALES Y COMERCIALES

Mediante Decreto Supremo 22410 se establece el Régimen de
Zonas Francas Industriales, Comerciales, terminales de
Depésito y magquila, disposicién respaldada por el Decreto
Supremo 22526 que contempla el Reglamento de Zonas Francas.

Mediante esta Gltima disposicién se crea el Consejo Nacional
de Zonas Francas, CONZOF, encargado de la coordinacién, 1la
normatividad y el control de las zonas francas industriales Yy
comerciales y terminales de depdsito.

Actualmente, el CONZOF, desarrolla sus actividades en depen-
dencias del Ministerio de Exportaciones Yy Competitividad
Econdémica, y es el encargado de controlar el flujo de bienes
entre zonas francas, en sus dreas y los programas de interna-
cidén temporal.

En cuanto a las zonas francas industriales se definen a estas
como aguellas &reas donde podrédn establecerse solamente
industrias cuyos programas sean generadores de productos de
exportacién, con actividades de ensamblaje, pieza, producto
final y procesamiento, es decir cuando en ellas se realicen
operaciones de produccidn, ensamblaje o perfeccionamiento
destinados a la exportacidn.

Se denominan zonas francas comerciales o de depdsito, cuando
se realicen en ellas, ademds de la funcidn especifica de
almacenamiento, actividades de comercializacién para destinar-
las a la reexpedicién o internacién al mercado nacional. Estas
mercaderias pueden ser objeto de operaciones que garanticen su
conservacién, permitiendo su fraccionamiento o agrupamiento en
bultos, combinacién o clasificacidn. cambio de embalaje Yy
otros gue no alteren su naturaleza, caracteristicas o el
origen de dichas mercaderias.

El ingreso de mercaderias, bienes de capital y materia prima
con destino a dichas zonas y a los programas de internaciédn
temporal, no esta sujeto al pago de derechos arancelarios u
otros cargos de importacién, asi como al impuesto sobre esos
bienes.

Las exportaciones realizadas desde las zonas francas indus-
triales con destino a terceros paises estan exentas de
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derechos arancelarios, para arancelarios y otros tributos de
orden interno y no estédn sujetos al beneficio directo del
DrawBack.

En las zonas francas también pueden instalarse agentes de
transporte, agentes de comercializacién vy financieros Yy/o
servicios, como apoyo a los usuarios.

Actualmente existen seis zonas francas en Bolivia, situadas en
los siguientes 1lugares: La Paz. Oruro, Puerto Aguirre,
Cochabamba, Santa Cruz y Tarija.

3. INTERNACION TEMPORAL

De acuerdo con el Decreto Supremo 22526 (13.06.90), se define
Internacién Temporal como el régimen aduanero que permite
recibir dentro del territorio aduanero nacional, bajo un
mecanismo suspensivo de derechos de aduana, impuestos y otros
cargos de importacién, aquellas mercaderias destinadas a ser
enviadas al exterior después de haber sido sometidas a un
proceso de ensamblaje, montaje, incorporacién a conjuntos,
maquinas, equipo de transporte en general o aparatos de mayor
complejidad tecnoldgica y funcional, elaboracién, obtencién,
transformacién, reparacién, mantenimiento educacidn, produc-
cién o fabricacidén de bienes.

En Bolivia, este tipo de produccién es impulsada a través de
los Decretos Supremos 22526 y 22410.

En este caso es necesario distinguir aquellas empresas que han
solicitado internacién temporal para el ingreso de materia
prima destinada a la elaboracién de productos finales, de
aguellas que realizaron las gestiones orientadas a la interna-
cidn de partes para su posterior ensamblaje.

En el primer caso, las empresas textileras de confecciones
fueran las gque demandaron mayor namero de autorizaciones,
especialmente en lo que se refiere a fabricacién de camisas,
jeans y polos. :

En cuanto al proceso maguila la legislacién boliviana sefiala
gue se puede fabricar cualquier producto gue no esté restrin-
gido por el pais donde serd exportado. Puede ser ensamblado,
o producido en su totalidad o en partes, no existiendo minimos
ni maximos de produccién de lo que puede ser trabajado en el
pais.
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Las operaciones que se realizan pueden ser de relleno, de alta
tecnologia para ensamblaje, fabricacién y otros.; dejando al
criterio de los industriales y a sus necesidades de produccién
las diferentes operaciones a realizar.

En el caso de existir incorporacién de componentes nacionales,
materias primas o insumos, se otorga al beneficiario los
incentivos a las exportaciones por la fraccién incorporada.

Asimismo, la maquiladora podrd importar todo lo que se
requiere para un proceso de produccidn, material que, para su
permanencia en el pais, tiene la siguiente regulacién:

- Hasta tres meses para muestras, modelos, patrones Yy
articulos similares, destinados a fines de demostracidn,
instruccién o exposicién en ferias.

- Hasta seis meses para las materias primas, productos
semi-elaborados, etiquetas, marbetes, materias quimicas
o de otra naturaleza utilizadas en el proceso.

- Hasta cinco afios para maquinarias, equipos, piezas,
partes de repuestos, moldes, dados, matrices y demés
equipo gque se utilice en los proceso de 1Internacién
Temporal.

Cabe sefialar también gque la permanencia de todo el material
destinado al proceso productivo, es responsabilidad del beneficia-
rio (en este caso la empresa que se acoge al proceso maguila), por
lo tanto en caso de pérdidas, averias o dafios que pueda sufrir
dicha mercaderia, el interesado estd obligado al pago de los
tributos correspondientes.

Al haberse establecido la suspensidn del pago de gravamenes e
impuestos del material importado para el proceso de produccién,
quedara afianzada en las operaciones de internacién temporal, la
primera vez, necesariamente mediante una boleta de garantia
bancaria egquivalente al 100% del valor de dichos gravamenes e
impuestos, por el plazo solicitado por la empresa autorizada. Las
operaciones de internacién temporal posteriores a la primera podréan
ser afianzadas con la garantia de la agencia aduanera.

El sector textil de confecciones constituye el sector que méas
ha utilizado esta modalidad, especialmente en lo que se refiere a
la confeccién de t-shirt, pantalones y camisas, registrandose
también operaciones de maquila en la elaboracién de cadenas de oro.
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4. DRAWBACK

El Draw Back o "Devolucidén de Derechos", constituye un
mecanismo de Comercio Exterior, que permite eliminar la
repercusién que los Derechos Arancelarios (Gravamen Aduanero
Consolidado) por la importacién de insumos, que inciden en el
costo de mercaderias exportadas, los mismos gque han sido
adicionados en un proceso productivo de transformaciédn,
elaboracién, simple aplicacién o incorporacién.

El Draw Back es una orden de pago a nombre del exportador, que
es efectivizada en moneda nacional por el Banco Central de
Bolivia y que ha entrado en vigencia a partir del 15-03-91.

El sistema se compone de dos procesos para el reintegro
arancelario: el proceso determinativo y el proceso automatico.

El Proceso Determinativo se centra en la determinacidn del
coeficiente de Draw Back en aquellos casos en los cuales el
exportador considere que los coeficientes que se detallan en
el Anexo 2 del D.S. 22753, no son representativos de la
incidencia que tiene el pago del Gravamen Aduanero Consolidado
sobre los insumos importados respecto al bien de exportacidn,
solicitando en tal consecuencia una determinacién especifica
del coeficiente de Draw Back.

El Proceso Automatico consiste en la recepcidn de solicitudes
y entrega de la Orden de Pago a cargo de funcionarios acredi-
tados por el Sector Devoluciones Impositivas de la D.G.I.I. en
el SIVEX, para ser efectivizada por el Banco Central de
Bolivia.

El DrawBack contempla la mencionada devolucidn considerando el
grado de valor agregado en los productos de exportaciones: de
esta manera productos basicos y materias primas reciben un
tratamiento diferente a productos elaborados y semielaborados,
estableciéndose un 2 % y 4%. En caso que el empresario
considere que su producto, en su proceso, utiliza insumos y
procesos mas complicados, puede solicitar una ampliacidén en la
devolucidn.

5. EL CENOCREN

El Cenocren es un valor negociable a simple endoso por el
exportador, gue se origina en el caso de que el crédito fiscal
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imputable contra las operaciones de exportacién, no pudiera
ser compensado con operaciones gravadas en el mercado interno
(devolucidn del IVA). De éste modo, el saldo a favor deberéa
ser reintegrado al exportador, en forma automética e inmediata
a través de NOTAS DE CREDITO NEGOCIABLES otorgadas por la
D.G.I.I, en conformidad a la Ley 843 Art.11 D.S. 21530 y R.M.
No.0519 de fecha 05-10-87.

El tramite de emisién de Notas de Crédito Negociables se lo
realiza en la ciudad de La Paz en la Direccién del Area de
Recaudacién - Sector Devolucién Impositiva y en las institu-
ciones bancarias del interior del pais que incluyan éste
servicio entre las prestaciones que brindan a sus clientes.

6. LEY DE INVERSIONES

La Ley de Inversiones promulgada el 17 de septiembre de 1990,
en sus aspectos mas relevantes referidos al proceso maquila
seflala lo siguiente:

Garantiza las inversiones, sean éstas nacionales o extranje-
ras, reconociendo para todas los mismos derechos, garantias y
obligaciones dentro del marco de la ley, quedando sujetas al
Régimen Tributario establecido por Ley.

De igual manera garantiza 1la 1libertad de importacién y
exportacién de bienes y servicios con excepcién de aquellos
gque afecten la salud pablica y/o la seguridad del Estado.

Otro punto mencionado es el de las remuneraciones de los
empleados y trabajadores, que seran establecidas entre las
partes y gque los contratos de trabajo pueden convenirse o
rescindirse libremente en conformidad a la Ley General del
Trabajo y sus disposiciones reglamentarias.

Las inversiones extranjeras y nacionales son garantizadas en
cuanto a su derecho de propiedad asi como al regimen de
libertad cambiaria, no existiendo restricciones para el
ingreso y salida de capitales, ni para la remisién al exterior
de dividendos, intereses y regalias por transferencia de
tecnologia u otros conceptos mercantiles, no requiriéndose en
el caso de la inversién privada de autorizaciones previas no
registros adicionales a las determinadas por Ley.
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Asimismo, el capitulo de Régimen de Internacién temporal para
la exportacién, sefiala que las empresas que realicen interna-
cién temporal, funcionardn bajo el principio de segregacidn
aduanera y fiscal con exencién de imposiciones tributarias y
arancelarias.

Los contratos de riesgo compartido son también contemplados
por la presente ley, reconociendo las inversiones conjuntas
entre inversionistas nacionales y extranjeros bajo la modali-
dad de Joint Venture y otras.

Las personas O empresas dque suscriban dichos contratos estan
regidos por las leyes nacionales, debiendo constituir domici-
lio legal en Bolivia y cumplir con los demds requisitos
establecidos en la legislacidén nacional. Este contrato no
establece personalidad juridica, siendo regidos los derechos
y obligaciones de acuerdo a los términos de contrato.

7. LEY DE EXPORTACIONES

En fecha 16 de abril de 1993, el Gobierno Boliviano sanciona
la Ley de Desarrollo y Tratamiento Impositivo de las Exporta-
ciones, No 1489, como una herramienta necesaria para reglamen-
tar el quehacer exportador. La mencionada ley alcanza a todas
las mercancias y servicios del universo Arancelario, sin
embargo no se considera como exportacidn la salida de mercan-
cias que provienen de un pais extranjero y se encuentren en
transito por el territorio nacional con destino a un tercer
pais.

Asimismo, no es considerada como exportacién, la reexpedicidn
de mercancias gue salgan de las zonas francas con destino a
otro pais, las exportaciones temporales y toda mercancia que
ingresa al pais bajo el sistema de zonas francas y del RITEX,
siempre y cuando no haya sido sometida a ningln proceso de
transformacién ni incorporacién, en su mismo estado, a otro
producto exportado.

Los exportadores recibirén la devolucidén del monto del
Impuesto a las Transacciones pagado en la adquisicién de
insumos y bienes incorporados en las mercancias de exporta-
cién. Dicha devolucién se hard en la forma y bajo las
condiciones a ser definidas mediante reglamentacidén expresa.

MECE.



38

Asimismo, no se consideran comprendidos en el objeto de este
impuesto, los bienes detallados en el Anexo al Articulo 79.-
de esta Ley destinados a la exportacién, para lo cual su
salida de fabrica o depésito fiscal no sera considerada como
venta.

Los exportadores dque paguen este impuesto al momento de
adquirir bienes detallados en el Anexo al Articulc 79,
actualizado de esta Ley, con el objeto de exportarlos,
recibiran una devolucién del monto pagado por este concepto,
en la forma y bajo las condiciones a ser definidas mediante
reglamentacién expresa, cuando la exportacién haya sido
efectivamente realizada.

El Estado se compromete a devolver a los exportadores, en el
marco de convenios internacionales o multinacionales, 1los
montos efectivamente pagados por ellos, o por terceras
personas, por concepto de gravé&menes aduaneros derivados de la
importacién de mercanclas y servicios del Universo Arancela-
rio, incorporados en el costo de las mercancias exportadas.
Los métodos de identificacién y de cdlculo serén reglamentados
por el Poder Ejecutivo.

Las zonas francas industriales, zonas francas comerciales ©
terminales de depdsito, autorizadas por el Poder Ejecutivo,
funcionarén bajo el principio de segregacién aduanera y fiscal
y con exencién de imposiciones tributarias y arancelarias de
conformidad con 1la reglamentacidn correspondiente y 1las
empresas de comercializacién internacional tendran el mismo
tratamiento otorgado a las terminales de depbsito.

Asimismo, el Estado devolvera el impuesto al Valor Agregado,
el impuesto a las transacciones, y el impuesto a los cOnsumos
especificos, pagados por la adgquisicién de insumos O componen-
tes nacionales incorporados a las mercancias internadas
temporalmente.

En lo referente a la formulacién de politicas de promocidén de
exportaciones la Ley instituye el Consejo Nacional de Exporta-
ciones presidido por el Ministro de Exportaciones y Competiti-
vidad Econdmica.

8. SIMPLIFICACION DE TRAMITES DE EXPORTACION

Los excesivos controles en el proceso documentario provocan un
sesgo anti exportador de tipo administrativo que desalientan
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el desarrollo de esas operaciones. A fin de atenuar ese
efecto, se ha iniciado un proceso de desburocratizacidn de los
tramites de exportacién disponiéndose la simplificacién, la
descentralizacién y la facilitacién de los mismos mediante la
creacidn de la "Ventanilla Unica de Exportaciones".

A partir de ello, las operaciones de exportacién deben cumplir
los siguientes requisitos:

Registros Previos:

- Registro de Comercio y Sociedad por Accién
- Registro Unico de Contribuyentes
- Registro de Exportador

Documentos para la exportacidn

- Factura Comercial

- Certificado de Origen (a solicitud del exportador)

- Certificado Fitosanitarioc, Zoosanitario o Bromato-
légico (cuando corresponda)

- Constancia de Inspeccién de cCalidad, Cantidad vy
Precios emitido por las Agencias Especializadas
Contratadas por el Estado boliviano.

- Péliza de Exportacidn

El tramite de exportacidén no debe durar mas de 48 horas y esta
centralizada en una oficina especializada.

9. INSTITUTO NACIONAL DE PROMOCION DE EXPORTACIONES

Bolivia, dentro de su historial econémico y politico, experi-
mentd una profunda crisis en la década de los afios 80, que
provocd como consecuencia 1légica, grandes cambios en su
estructura.

La grave crisis econémica por la que atravesd el pais y 1la
dramatica caida de las exportaciones (més del 60% en valor),
en una economia abierta y pequefia como la boliviana repercutid
en forma alarmante en todas 1las actividades econdmicas,
sirvieron para apresurar la decisién gubernamental de crear un
ente, en concertacidén con el sector privado, que canalizara
los esfuerzos por diversificar las exportaciones hacia
productos de mayor valor agregado y menos dependientes de las
fluctuaciones de los precios.
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El INPEX nace para tratar de enfrentar los efectos de la
crisis de los afios 80, como un organismo destinado a la
especializacién en actividades de promocidén externa, informa-
cién y difusién comercial especializada, investigacidén de
nuevos productos-mercados y la afectacién de 1la imagen
exportadora del pais.

Su creacién est& contenida en el D.S. 21660 de 1987, conocido
como el Decreto de la Reactivacién. su funcionamiento
orgénico, sin embargo, recién se concreta a mediados de 1988,
con la asignacién de fondos a través del descuento del 2% de
los Certificados de Reintegro Arancelario (CRA), recursos
econdmicos que en la actualidad ya no son percibidos por el
INPEX.

Dentro de este marco de referencia y desde su organizacién, el
INPEX ha llevado a cabo una serie de actividades encaminadas
a dar cumplimiento a este desafio, a optimizar todas las
acciones relacionadas con el comercio exterior y a posesionar
al pais en el contexto internacional como potencial exportador
de productos no tradicionales, de mayor valor y demanda en el
mercado mundial, donde Bolivia puede intentar competir con
cierta ventaja.

Al crearse el INPEX, se disefiaron los siguientes objetivos
para la institucién:

a) Apoyar la generacién de mayores volumenes de expor-
tacidn.
b) Diversificar el comercio exterior, impulsando el

desarrollo de nuevos productos gue cambien el
perfil exportador boliviano, hacia la no dependen-
cia de productos bésicos y materias primas.

c) Ampliar, consolidar Yy buscar nuevos mercados Yy
nuevos productos para las exportaciones bolivianas.

d) Impulsar la mejora de calidad de las operaciones,
el aumento del valor agregado y la tendencia a la
exportacién de manufacturas y productos agropecua-
rios de mayor elaboracién y de alto valor unitario.
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e) Coadyuvar a mejorar la competitividad de los pro-
ductos no tradicionales, apoyando e impulsando el
desarrollo de infraestructura de exportacién,
perfeccionando las condiciones de transporte,
almacenamiento, manipuleo, control de calidad,
tecnologia, asistencia técnica y otros.

f) Colaborar en la preparacién de la legislacién y de
regulaciones administrativas que favorezcan la
apertura exportadora

g) Canalizar recursos que permitan la adecuacidén a los
productos bolivianos a las exigencias de los merca-
dos externos, atravez de asistencia técnica en
planta y actividades de capacitacidn en cada uno de
los sectores productivos.

Con el transcurso de los afios, el INPEX ha consolidado su
presencia en el campo nacional y es reconocido, tanto
localmente como en el exterior como el organismo oficial
de promocién de exportaciones de Bolivia. En cuanto a su
infraestructura, se encuentra en pleno proceso la
implementacién de oficinas comerciales en el exterior e
interior de la Repiblica para conformar redes de informa-
cién al servicio del sector exportador.

Asimismo, ha desarrollado y mantiene bases de datos
referidos a informacidén comercial, como demandas interna-
cionales, precios, importadores, etc. Las mencionadas
bases podrén ser consultadas partir del segundo semestre
de 1993, desde cualquier punto del pais y del exterior,
por via modem.

En cuanto a la asistencia a ferias y eventos internacio-
nales, el INPEX propone anualmente un listado de dichas
actividades y prepara con la anticipacién debida todos
los detalle inherentes a la presencia boliviana en
ferias, exposiciones, rondas de negocios, encuentros
empresariales, etc.

En cuanto a sus actividades nacionales, promueve la
realizacién de programas de asistencia técnica, semina-

rios, foros-debate, talleres en beneficio de las empresas
productoras del pais.
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La identificacién de fuentes de informacidn mas apropiada
ha permitido al INPEX poner al servicio de los exportado-
res, un Centro de Documentacién especializado en comercio
exterior, envase Yy embalaje, tecnologia, asi como
directorios, catélogos, trabajos cientificos, etc.

En cuanto a publicaciones, el INPEX ha mantenido de forma
continua la edicién de un suplemento especializado de
frecuencia quincenal como una separata de un periédico de
alcance nacional. asimismo, edita el Boletin INFOINPEX,
por cuarto afio consecutivo, orientado y destinado al
exportador en todo el territorio nacional.
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VI. ANEXOS




VI. ANEXOS

PRODUCTOS CON OFERTA EXPORTABLE
(RELEVAMIENTO DEL REALIZADO POR EL INPEX)

1.- ANIMALES VIVOS
PECES ORNAMENTALES

2.- CARNE FRESCA REFRIGERADA
CARNE DE GANADO BOVINO

3.- PESCADOS FRESCOS REFRIGERADOS Y AHUMADOS

TRUCHA
PEJERREY
SURUBI
PACU

4.~ PREPARADOS DE CARNE

FIAMBRES
EMBUTIDOS

5.- FLORICULTURA

ROSAS FRESCAS
CLAVEL

6.- LEGUMBRES Y HORTALIZ2AS

FREJOLES (POROTOS)
HABAS SECAS

AJOS FRESCOS
TOMATE

PIMIENTOS

7. PREPARACIONES DE LEGUMBRES, HORTALIZAS Y FRUTAS

LEGUMBRES Y HORTALIZAS EN CONSERVA
MERMELADAS Y FRUTAS EN CONSERVA
PINAS ENLATADAS

FRUTILLAS O FRESAS ENLATADAS

UVAS

DURAZNOS ENLATADOS

MERMELADAS
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8.~ FRUTOS FRESCOS

PINA O ANANA
BANANO
FRUTILLA
MARACUYA
CASTANA

9.- CAFE Y TE

CAFE
TE

10.- CACAO Y SUS DERIVADOS
CACACO EN GRANO
CACAO

DERIVADOS DE CACAQ
CACAO EN POLVO, MANTECA DE CACAO, LICOR DE CACAO

11.- PLANTAS MEDICINALES E INFUSIONES DE
ANIS
CoCA
MANZANILLA
BOLDO
12.~- ESPECIES

AJI O CHILI
JENGIBRE O KION

13.- CEREALES

MAIZ
SORGO

14.- SEMILLAS OLEAGINOSAS Y PRODUCTOS DERIVADOS

soya
GIRASOL
MANI O CACAHUETE
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15.~ COLORANTES NATURALES

ACHIOTE

CURCUMA O PALILLO

COCHINILLA

16.-DERIVADOS DE CANA DE AZUCAR

ALCOHOL
CHANCACA

18 .- ALIMENTOS ANDINOS TRADICIONALES

QUINUA
CHUNO
TARHUI

KIWICHA (AMARANTO)

19.- BEBIDAS ALCOHOLICAS

CERVEZA

VINO

SINGANI

20.- TABACO y CIGARRILLOS DE

TABACO

21.- MADERA Y MANUFACTURAS DE MADERA

LAMINAS, ENCHAPADOS Y AGLOMERADOS DE MADERA
MACHIHEMBRE, PARQUET Y MOSAICO DE MADERA
PARQUET Y MOSAICOS DE MADERA

MOLDURAS, TAPAJUNTAS Y ZOCALOS DE MADERA
PARTES Y PIEZAS DE MADERA

MARCOS, PUERTAS Y VENTANAS DE MADERA
MUEBLES DE MADERA

22 .- MANUFACTURAS DE MINERALES METALICOS

BARRAS Y PERFILES DE PLOMO
BARRAS DE ESTANO

ALEACIONES DE ANTIMONIO Y PLOMO
SOLDADURA DE ESTANO

ARTICULOS DE PELTRE
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23.- MINERALES NO METALICOS

AZUFRE
BARITINA
ULEXITA

SAL

PIEDRA PIZARRA
MARMOL

24.- PIEDRAS PRECIOSAS Y SEMIPRECIOSAS

AGUA MARINA
TURMALINA
AMETRINO (BOLIVIANITA), CITRINO Y AMATISTA

25.- JOYERIA Y ORFEBRERIA

JOYERIA FINA
JOYERIA DE IMITACION
JOYAS DE FANTASIA

26.- PRODUCTOS QUIMICOS INORGANICOS Y COMPUESTOS

ACIDO BORICO
ANHIDRIDO DE ARSENICO
TRIOXIDO DE ANTIMONIO
SULFURO DE ANTIMONIO

27.- CUERO Y MANUFACTURAS DE CUERO

CUEROS CURTIDOCS

CUEROS SEMICURTIDOS

MARROQUINERIA

PRENDAS DE VESTIR

CALZADOS

PELETERIA DE ALPACA Y LLAMA

ALFOMBRAS, CUBRECAMAS Y PISOS

ABRIGOS, SACONES, TAPADOS, GORRAS Y PANTUFLAS

28.- MANUFACTURAS TEXTILES

HILADOS Y TEJIDOS DE PELOS FINOS
PRENDAS DE VESTIR DE ALGODON TEJIDO PLANO Y DE PUNTO
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29.~- MANUFACTURAS EN GENERAL

SOMBREROS

MANUFACTURAS DE PAPEL
PANALES HIGIENICOS PARA BEBES
TOALLAS HIGIENICAS

PRODUCTOS DE CERAMICA

30.- ARTESANIA
ARTESANIA EN MADERA
ARTESANIA EN CERAMICA
TEJIDOS ARTESANALES

INSTRUMENTOS MUSICALES
JUGUETERIA
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GRUPO 3: $us. 100 MIL - $US. 500 MIL

1,992

1,988 1,989

1,987

PRODUCTO

NABANDIN

continua...

78,551
17.399

112,952
109,279
105,245

36 98030300 BOLIGRAFOS O ESFEROGRAFICOS

36,181

37 65010100 CASCOS Q CAMPANAS DE FIELTRO PARA SOMBREROS

38 44280099 TALLADOS DE MADERA

6,802

3,306
275,500
191,989
174,378
145,250
140,318

3,500

2,

39 04020299 DEMAS LECHE EN ESTADO SOLIDO
40 18030000 TORTA DE CACAQ (PASTA DE CACAQ)

43,350
17,000

65,000

538
2,125

162,323

30,088

62010901 FRAZADAS DE LANA

42 78010300 DESPERDICIOS Y DESECHOS DE PLOMO

4

16,800

3,283,751

43 41050100 PIELES CURTIDAS DE REPTILES (CAIMAN/LAGARTO)

44 42038999 DEMAS PRENDAS DE VESTIR DE CUERO

45 08010002 PI?AS FRESCAS (ANANAS)

75,113

36,128
77,453
28,407
21,442

136,090
135,389
130,785

107,904

680,780

162,603

118,066

46,280

46 41030001 CUEROS DE OVINOS SIMPLEMENTE CURTIDAS

47 41010400 CUEROS EN BRUTO DE CAPRINOS

13,830

6,149 26,062

880

5,809,318 3,790,893 4,027,590 6,035,910 6,053,637

1,806,143

TOTAL GRUPO 3

243,682,680 219,642,814

245,188,673
293,978,373

111,320,056 203,134,238

111,833,452

101,464,438
108,219,492

TOTAL XNT (SGV)

TOTAL XNT

219,642,814

262,114,479

207,533,657

FUENTE: MECE, DEPARTAMENTO DE ANALISIS.

(*) incluye minerales no tradicionales y
reexportaciones de articulos de joyeria.
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EXPORTACIONES NO TRADICIONALES(*)

SEGUN GRADO DE ELABORACION
(EN DOLARES AMERICANOS)

1,987 1,988 1,988 1,990 1,994 1,992
TOTAL XNT 108,219,492 111,833,452 207,612,718 = 293,978,373 262,114,479 219,642,814
TOTAL XNT(SGV) 101,464,438 111,320,056 201,212,049 245,188,673 243,682,680 219,387,927
PROD. PRIMARIOS 37,818,658 41,501,669 66,273,569 123,17’2,388 79,117,415 42,535,680
GANADO VACUNO 6,755,054 513,396 6,400,669 48,789,700 18,431,799
OTROS PRIM. 31,063,604 40,988,273 59,872,900 74,382,688 60,685,616 42,535,680
SEMIELABORADOS 56,684,400 56,282,453 103,566,295 103,514,797 129,240,283 114,698,384
ELABORADOS 13,007,371 13,374,141 37,667,094 66,932,554 53,476,245 62,153,863
DESECHOS 709,063 675,189 105,760 358,634 280,536 254,887

FUENTE: MECE.

SGV: SIN GANADO VACUNO.

(*) incluye minerales no tradicionales y valor agregado de
reexportadciones de articulos de joyeria
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EXPORTACIONES NO TRADICIONALES(*)
ZONAS ECONOMICAS DE DESTINO
(EN DOLARES AMERICANOS)

1,987 1,988 1,989 1,990 1,991 1,992
TOTAL XNT 108,219,492 111,833452 207,612,718 293,978,373 262,114,479 219,642,814
TOTAL XNT(SGV) 101,464,438 111,320,056 201,212,049 245,188,673 243,682,680 219,387,927
GRUPO ANDINO 24,029,823 19,932,252 44,231,168 56,789,921 75,030,336 84,043,729
ALAD!| 31,413,463 29,687,181 74,533,884 116,022,443 95,622,747 57,372,198
GANADO VACUNO 6,755,054 513,396 6,400,669 48,789,700 18,431,799
OTRAS EXP. 24,658,409 29,173,785 68,133,215 67,232,743 77,080,948 57,372,198
NORTE AMERICA 31,324,643 25,638,860 44,171,150 65,626,946 62,149,939 45,112,117
CEE 14,714,777 29,331,346 25,370,237 38,700,015 21,221,968 20,871,435
OTROS 6,736,786 7,243,813 19,306,279 16,839,048 8,189,489 12,243,335

FUENTE: MECE.

SGV: SIN GANADO VACUNO

(*) incluye minerales no tradicionales y valor agregado de
reexportadciones de articulos de joyeria




EXPORTACIONES NO TRADICIONALES(*)

(POR DEPARTAMENTOS)

(EN DOLARES AMERICANOS)
1,987 1,988 1,989 1,990 1,991 1,992
TOTAL XNT 108,219,492 111,833,452 207,612,718 293978373 262,114,479 219,642,814
TOTAL XNT(SGV) 101,464,438 111,320,056 201,212,049 245,188,673 243,682,680 219,387,927
SANTA CRUZ 52,986,002 44,077,347 106,641,568 134,690,767 140,341,743 111,054,797
GANADO VACUNO 0 0 3,652,125 35,977,860 14,051,125 0
OTRAS EXP. 52,986,002 44,077,347 102,989,443 98,712,907 126,290,618 111,054,797
LA PAZ 29,450,577 39,895,358 50,600,454 77,625,309 57,741,228 54,519,169
COCHABAMBA 5,867,369 14,268,926 21,486,757 31,308,757 32,448,145 23,202,295
OTROS 19,915,544 13,591,820 28,883,939 50,353,540 31,583,363 30,866,553
GANADO VACUNO 6,755,054 513,396 2,748,544 12,811,840 4,380,674 0
OTRAS EXP. 13,160,480 13,078,424 26,135,395 37,541,700 27,202,689 30,866,553

FUENTE: MECE.
SGV: SIN GANADO VACUNO

(*) incluye minerales no tradicionales y valor agregado de
reexportadciones de articulos de joyeria




